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Chief Global Economist Andbank

Sé que comencen a guanyar traccio les pro-
jeccions que apunten a un Banc Central Eu-
ropeu pujant tipus en dues o tres ocasions
enguany, mentre que la Reserva Federal
dels Estats Units (que parteix de nivells més
elevats) optaria per una pausa. A priori, ai-
x0 semblaria favorable per a ’'EUR i molts
s’inclinaran a pensar en un tipus de canvi
que podriamoure’s per sobrede1’1,18 (pot-
ser finsal'1,20).

I si el desenllag fos, amb tota naturali-
tat, l'invers?
Posats a apostar (enmig d’aquest clima pes-

simista), ho faria perque les coses no canvi-
aran molt. Aix0 és: ’estret de Hormuz ro-
man tancat, Teheran esperara fins que el
dolor economic es deixi sentir als EUA, per-

queé aixi pugui obtenir més concessions de
Washington en les negociacions. Una estra-
tégiarecurrent en I’historial diplomatic de
I'Iran. Aquest pais no ha guanyat cap guer-

raenelsdltims 100 anys (invasi6 anglosovi-
etica, guerradel’lraq, guerra al lemen con-
tra I’Arabia Saudita, tensions recurrents
amb Israel, suport a Assad en la guerra ci-

vil a Siria, etc.), pero si que ha guanyat to-
tes les negociacions subseglients, demos-

Passa ala pagina seglient

Pag4

Andbank impulsa una linia de financament
per adaptar les terrasses dels bars i
restaurants del Pas de la Casa

La proposta s'adrega als establiments afectats per la regulacié i té com a finalitat

alleugerir I'impacte economic de les adaptacions necessaries

Pag4

Lladds refreda I’impacte dels carburants en
I’IPC i defensa que ““encara no estem en el

nivell de 1a guerra d’Ucraina™

El ministre assegura que els preus “estan per sota del juliol del 2022 i sosté que el

context actual no justifica, de moment, realitzar noves actuacions

VIRTUAL

La vols? La tens!

En 3 minuts tindras la teva targeta al teu mobil,

NOVATARGETA

F A

A TN

<4 %) |

llesta per utilitzar, sense comissions i sense plastic!

Myandbank és un canal 100% digital, un canal comercial d’Andorra Banc Agricol Reig, SA. (Andbank). Andbank opera amb el Nimero de Registre Tributari
(NRT) A700158F el num. de Registre Societats Mercantils 5008. i el nim. de registre a I'Autoritat Financera Andorrana (AFA) E B 01/95. Per a més
informacid, contacta amb hola@myandbank.com o al 881960.

.myandbank


https://myandbank.com/

18

BUSINESS

Divendres, 8 de maig del 2026

Ve de la pagina anterior

trant una capacitat notable a construir po-
sicions fortes. Com?: Segueix fidelment un
playbook: Escala el cost abans de negoci-
ar, evita enfrontament directe (usa proxi-
es), fragmentaal’adversari (p.e divideix po-
sicions dins dels EUA) i guanya temps deli-
beradament.

Perque aix0 ésel que espero exactament.
En cas de tenir rad en la meva aposta, aixo
significariaqueel preudel’energia (cru)no
esrelaxa, finsitot podriaseguir tensionant-
se. Davant aixo, el president Trump proba-

blement no cedira sense lluitar abans, per
la qual cosa introduiria mesures per a com-
pensar als americans per la seva pérdua en
poder de compra. Crec que és legitim pen-
saren aquesta possibilitat,alcapialafi,se-
ria incidir en la qiiestié de campanya: «af-
fordability», en la qual tanta obstinaci6 ha
posat Trump des de I'inici. Aquestes mesu-
res poden anar des de retallades d’impos-
tos a les families i empreses, fins a subsi-
dis directes.

On ens deixa aix6?
A Europa, amb més inflacié i menys crei-

xement. Davant aix0, penso que el mercat
potestarsobrereaccionanten pensaren un
BCE pujant tres vegades (donada la feblesa
economica).

Als EUA, amb més deficit (que sempre
ajuda en alguna cosa al creixement), infla-
cié al’alca, pero de forma més limitada per
energia domesticaabundant,iamb un crei-
xement més resistent, per I'up-date que les
MAGNIFICENT 7 ens acaben de fer en el CA-
PEX d’IA (millorant de manera agregadaen
$150bn I’estimaci6 de CAPEX inicial per a
2026-2027). En definitiva, un creixement
netament superior al d’Europa.

En termes practics, aixo significa que
qui pot pujar tipus d’interés tres vegades
enguany és més aviat la Fed, i no el BCE.

Com més es prolongui aquest escenari,
més s’accentuaran aquestes divergéncies i
major sera la probabilitat de veure a 'EUR/
USD convergir cap al rang d’1,05-1,10, en
contra de ’opinié de consens.

Convé reconeixer que, en un entorn tan
condicionat, el marge d’error és necessari-
ament elevat. Dit aix0, fins i tot sota aques-
ta cautela, la hipotesi plantejada continua
sent una possibilitat raonable que el mer-
cat podria estar infravalorant.

om reconeixer els trucs
per no pagar dels morosos

Pere Brachfield

(@PereBrachfield

Soci director de Brachfield & Asociados Abogados

Segons la recent enquesta de la Comissié
Europea DG GROW, 2025, la morositat se-
gueix llastrant les pimes a tot Europa. Se-
gons aquesta enquesta, el 73% de les pimes
afirma patir morositatimés dela meitatde
les empreses enquestades assegura que els
seus clients allarguen de manera unilate-
ral el terminilegal de pagament. L’impacte
d’aquestamorositatales empreses és direc-
te: menys inversidé, més dificultats per créi-
xer i, en molts casos, risc de supervivencia
empresarial. Per aixo, al voltant d’un 63%
delesempreses enquestades perla CErecla-
ma que es fixin limits clars i obligatoris als
terminis de pagament.

Totique el fenomen de la morositat no
s’ha d’imputar unicament a l’evolucié dels
cicles economics, siné que també hi ha cau-
ses estructurals, indubtablement la moro-
sitathaaugmentaten elsdarrers temps per
causes conjunturals; és a dir, a causa de la
crisi mundial, la desacceleraci6 de I’activi-
tat econdomica, ’encariment del cost dels
diners i les restriccions del credit bancari
que provoquen que les empreses utilitzen
la prolongacié dels terminis de pagament
com a substitutiu dels credits bancaris. Per
reconeixer els estratagemes per no pagar
que utilitzen els clients morosos, veurem
els més freqiients.

La primera és la tactica d’enganyar el
proveidor dient que ja ha pagato queva fer
de seguida el pagament. L' objectiu del mo-
r6s és desconcertar el creditor, fer-lo per-
dre temps en comprovacions. Mitjancant
aquest estratagema el deutor pretén gua-
nyar cert temps, assegurant al creditor que
jahaefectuatel pagament mitjancant!’en-
viamentd’un xeco pagaré per correu, o que
el fara enviar avui mateix. El deutor pretén
tranquillitzar el creditor, i guanyar temps,
jaqueel correu és sempre una bona excusa
per demorar el pagament. El creditor no ha
de posar en dubte la paraula del deutor da-
vant d’aquestes afirmacions per evitar una
confrontacid, siné intentar enfrontar-lo
amb la seva propia mentida. La millor res-
posta és donar per fet que el document de
pagament—xeco pagaré-ja haestatenviat,
perd preguntar al deutor donant com a mo-
tiu un control rutinari a la recepcié dels pa-
gaments, les dades del Banc lliurat, nime-
roiimport de I'instrument de pagament.

La resposta o l’actitud del deutor a aques-
ta pregunta sera clarificadora, i fins i tot
moltes vegades provoca I’emissié immedi-
ata per part del deutor del document de pa-
gament per salvar la cara i no quedar com
un mentider.

La segona és la tactica de I’armadillo.
L’objectiu és cansar el proveidor, provocar-
ne el desanim i la frustracié amb el propo-
sit que el creditor el deixi en pau. Aquesta
tactica consisteix a adoptar una actitud de
total passivitat, tancar-se psicologicament
iromandre impassible a la pressié del cre-
ditor. El morés aplica el mantra de: «si ig-
noro el creditor, desistira». En aquests ca-
sos, el deutor aguanta sense immutar-se la
pressié exercida pel gestor de cobraments
del creditor, perque aquest s’acabi cansant,
desisteixiiabandoni la gestié de I'impagat
ies dediqui a temes més rendibles. La clau
d’aquest estratagema és ’actuacio passiva

del deutor, el qual reconeix el deute, es li-
mita aescoltarel creditorilidonalaraden
tot, perod no facilita cap solucié als requeri-
mentsde pagamentdel creditor,de manera
que acaba frustrat davant la manca de res-
posta per part del deutori el deixa en pau.
L’actuacié del creditor ha de ser la pacien-
ciaila constancia, ja que Unicament amb
lainsistencia continua en la reclamacio de
cobrament podra aconseguir una resposta
del deutor. Quan’actuacié del morés sigui
la passivitatila manca de propostes, el re-
presentant del creditor ha d’oferir soluci-
ons per al pagament del deute i esdevenir
el motor de la conversa. En qualsevol cas,
el representant del creditor ha de tenir en
compte que el mordés ha desencadenat una
guerradenervis, perlaqual cosala partque
domini millor la psicologia i el control de
les emocions sera la que acabara guanyant
la partida. El deutor també és un ésser hu-

A

ma, i com a tal pateix un desgast psicologic
en el transcurs de les negociacions, per ai-
x0 el representant del creditor ha d’inten-
tar desgastar animicament el morés, pero
preservant la seva propia fortalesa d’anim.

La tercera és la conducta agressiva i de
I’enfrontament amb el creditor. L’objec-
tiu és provocar una forta discussié que per-
meti trencar relacions o aclaparariacovar-
dir el representant del creditor. Aquesta
tactica es basa que el deutor mostra la se-
va agressivitat, i intenta provocar una dis-
cussié amb el gestor d’impagats per aconse-
guir una ruptura del dialeg i, per tant, la fi
delesnegociacions. Una tactica agressiva és
que el morésreconeix el deute, pero adopta
una actitud desafiant i desafia el represen-
tant del creditor que li digui que li faran si
no pot pagar. L’actuacié del deutor consis-

Passa a la pagina segiient
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teix a plantar cara al representant del cre-
ditor i afirmar que no li importen les con-
sequiencies i que tampoc no li preocupa les
mesures que pugui exercir el creditor. L’ob-
jectiu del deutor és tenir una bona excusa
per trencar les relacions amistoses amb el
creditor.La manera d’aconseguir-ho és pro-
vocar una discussi6 acalorada amb el re-
presentant del creditor, de manera que la
situaci6 acabi en un enfrontament perso-
nal entre les dues parts, amb l'intercanvi
consegiient d’insults i amenaces. Aixo do-
na motius al deutor perque pugui prohi-
bir al representant del creditor ’entrada a
lavostra empresa, provocant la ruptura de-
finitiva de les relacions. L’estratagema del
mords és foragitar el representant del cre-
ditor que preferira dedicarel tempsatemes
més rendibles i menys desagradables. En
aquests casos, el representant del creditor
ha d’evitar caure a les trampes del deutor i
evitar les discussions i els enfrontaments,
conservar la calma, no deixar-se intimidar
nicaure en les provocacionsiutilitzar amb
el mords uns arguments objectius. A més,
ha d’estar informat que hi ha deutors que

sén autentics especialistes a provocar emo-
cionalmentelrepresentantdel creditor per
aconseguir una ruptura definitiva de la re-
lacié comercial amistosa.

La quarta és la negaci6 dels fets. L’objec-
tiu és obligar el creditor a demostrar I’exis-
tencia del deute des del principi i perdre
temps. Aquesta tactica esta basada que el
mords no reconeix la totalitat o una part
deldeuteiexigeix queseliaportidocumen-
taciéiprovesdelasevaexistencia. En molts
casos, quan el creditor no pot demostrar
el deute, el mords es nega a pagar. Quan el
deutor posa en dubte ’existencia del deu-
te, cal que el representant del creditor de
cobraments reuneixi tota la documentacio
de les operacions i pugui acreditar docu-
mentalment ’existéncia del deute. En les
converses amb el deutor heu d’utilitzar ar-
gumentsobjectiusiirrefutables per demos-
trar’existénciadel creditimpagat, com po-
den ser les comandes, I’albara, les factures
ielsestats de compte. De vegades és preferi-
ble no entrar en discussions amb el mords
sino té tota la informacié a ma, i esperar
un segon contacte per aportar la documen-
taci6é necessaria.

La cinquena, és repetir una vegadaiuna

onsultori fiscal

Jaime Mesas
Auditor i assessor comptable

Aquestasetmanavolem compartirambelslec-
tors la Consulta Vinculant nimero CV0309-
2024 del Departament de Tributs i de Fronte-
res (en endavant, DTF), del 9 de maig del 2024,
en relaci6é amb la tributaci6 de la donacié6 de
valors representatius de la participacio en els
fons propis d’'una societat andorrana.

La Consulta Vinculant tracta sobre el cas
d’una donacié de participacions socials d’'una
societat,en queeldonanthamantingutla pro-
pietat de més del 25% durant els dotze mesos
anteriors a la transmissié. A més, les participa-
cions socials que es volen donar han estat en
propietat de manera ininterrompuda durant
més de deu anys. La qliestio plantejada és si,
ates que els donataris no tenen cap relacié de
parentiu amb el donant, la renda presumpta
quees generaria en seu del donant estaria sub-
jecta a tributaci6 per I'Impost sobre la Renda
deles Persones Fisiques o si, per contra, podria
quedar exempta, en aplicacio dels mateixos
requisits que preveu laLleide]'Impost sobrela
Renda de les Persones Fisiques per a transmis-
sions oneroses, on la renda o plusvalua resul-
tantsi que seria efectiva.

Enrelacié ambla possibilitatque un guany
procedentde la transmissi6 de les participaci-
ons en el capital d'una societat andorrana es-
tigui exemptde 'Impost sobrelaRenda de les
Persones fisiques, el DTF estableix que la Llei
5/2023, del 19 de gener, de mesures per ala re-
forma de la imposicié directa i de modifica-
ci6 d’altres normes tributaries i duaneres, va
modificar I'article 5 de la Llei 5/2014, del 24
d’abril, de I'Impost sobre la Renda de les Per-
sones Fisiques (d’ara en endavant, LIRPF), per
preveure I’exempcio de totes les rendes que
puguin derivar-se deles transmissions lucrati-
ves mortis causaiintervivos ambvincle de pa-
rentiu, i no només els guanys de capital, pre-
servant (en el cas de les transmissions inter vi-
vos) el mateix valor fiscal dels béns que tenia
la persona transmitent.

Per la seva banda, I'IRPF, en el seu redac-
tatinicial, a ’article 5.k, preveia una exemp-
ci6 per als guanys iles perdues de capital ob-
tinguts a conseqiiencia de la transmissio de
valors representatius de la participacio en els
fons propis d’entitats sempre que es complei-
xin unes determinades condicions. Aquesta
exempcio es manté en la versié que va donar
aaquestarticlelalLlei 5/2013, del 19 de gener:

“Article 5.Rendes exemptes

Estan exemptes de I'impost les rendes se-
glients:

[..]

k) Els guanys i les péerdues de capital ob-
tinguts com a conseqiencia de la transmis-
si6 o el reemborsament de les accions o parti-
cipacions en qualsevol organisme d’inversié
collectiva regulat en la normativa aplicable a
aquests organismes, aixi com els guanysiles
perduesdecapitalobtinguts com a conseqiién-
cia de les transmissions de valors representa-
tius de la participacié en els fons propis d’en-
titats, quan el transmitent, individualment o
conjuntamentambentitatsvinculadessegons
elque preveu lallei del'impost sobre societats
oamb altres persones unides pervincles de pa-
rentiu, inclos el conjuge i la parella en el cas
d’unions estables de parella, segons es definei-
xenalanormativareguladoradelesunionses-
tables de parella, per consanguinitat o adop-
ci6enliniadescendent,ascendento collateral,
fins al tercer grau inclusivament, no hagi tin-
gutuna participacié superior al 25% en el ca-
pital, els fons propis, els resultats o els drets de
vot de I'entitat en els dotze mesos anteriors al
momentdela transmissio.

No obstant el que s’estableix en el paragraf
anterior, també n’estan exempts els guanys
iles perdues de capital obtinguts com a con-
sequiencia de la transmissio d’aquests valors
quan existeixi una participacié, computada
en els termes indicats, superior al 25% en el ca-
pital, els fons propis, els resultats o els drets de
vot de I'entitat en els dotze mesos anteriors al
moment de la transmissio, quan l'obligat tri-
butari hagi posseit la propietat dels valors ob-
jecte de transmissio, com a minim, durant els
deu anys anteriors a la transmissio.

No s’aplica ’exempci6 prevista en aquest
apartat a les rendes obtingudes per la trans-

altra que no pot pagar perqueé no té diners.
L’objectiu és que el creditor pensi que no hi
haresaferirenunciiacobrar.Eldeutor pot
optar per dir que és insolventique no té di-
ners per fer front al pagament dels deutes.
Per la seva simplicitat, és una tactica de ve-
gades dificil de rebatre. L’objectiu del mo-
r6s és que el creditor renuncii a cobrar el
deute i acabi passant el credit morés a pér-
dues al compte de resultats. En el recobra-
mentd’impagats cal partir del principi que
tots els deutors tenen algun tipus d’ingres-
sos, 1encara que siguin insuficients per pa-
gar tot el deute de cop, sempre és possible
cobrar de forma fraccionada el débit. Per
descomptat, perque aixo es pugui dur a ter-
me cal que el deutor tingui voluntat de pa-
gar. La manera de respondre aquesta tacti-
ca és plantejar la possibilitat de fraccionar
el pagament en comodes terminis. Quan
un deutor posa objeccions a aquesta solu-
cié una manera de pressionar-lo és pregun-
tant-li si encara té la mercaderia o la mate-
ria primera queselivavendre-iqueencara
no ha pagat-, ja que segurament el moros
jal’haura venuti cobrat. D’aquesta mane-
ra, es pot exercir una pressié moral sobre
el deutori exigir que es comprometi a un

acord de pagaments fraccionat.

Lasisenaéslatacticadejugara fetiama-
gar. L’objectiu és provocar el desanim i la
frustracié del creditor. Una de les tactiques
del deutor pot ser amagar-se del creditor,
no posant-se mai al telefon i donar les or-
dres oportunes d’estar sempre absent per
a aquesta empresa creditora. Si el deutor
s’amaga, el representant del creditor ha
d’utilitzar la paciéncia, constancia i psico-
logia per fer-ne el seguiment, i en aquests
casos és convenient reforcar la gestio tele-
fonica amb visites personalsil’ds de cartes
intimidatories de reclamacié. El represen-
tantdel creditor had’organitzar els contac-
tes telefonics variant!’horaiel diadela tru-
cada, ja que, si sempre truca de forma ru-
tinaria a la mateixa hora, és més facil per
al deutor eludir el contacte. En cas que al
representant del creditor ja li coneguin la
veu, és convenient fer trucar a altres perso-
nes.Quanl’interlocutorvalid nodonalaca-
raiutilitza terceres persones com a filtre, el
representantdel creditor haura de compor-
tar-se amb correccié davant dels interme-
diaris, perod insistir amb tota perseveranca
fins a aconseguir superar la barrera.

GIJTEHI'I Llif-"uﬂﬂl]ﬁ |
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missié de valors representatius de la partici-
paciéenels fons propisd’entitats, aixi comla
cessi6 de drets reals sobre aquestes participa-
cions, quan almenys el 50% de I’actiu de les
entitats esmentades estigui compost, de for-
ma directa oindirecta, per bénsimmobles si-
tuats al Principat d’Andorra o per drets reals
sobre aquests mateixos béns.

1) Les rendes que es posin de manifest en les
transmissions lucratives per la mort de 1’obli-
gat tributari. L’exempcié s’estén a les rendes
que s’hagin d’integrar en la base de tributacié
de I'obligat tributari per aplicacié de ’apartat
2deTlarticle4 delallei 17/2017,del 20 d’octu-
bre, del regim fiscal de les operacions de reor-
ganitzacié empresarial, en els casos en qué es
transmetin accions o participacions en enti-
tatsrebudesen el marcdelesoperacions cober-
tes pel regim fiscal esmentat.

m) Les rendes derivades de transmissions
lucratives inter vivos sempre que es facin en
favor de persones fisiques que estiguin uni-
des al transmitent per vincles de parentiu,
inclos el conjuge i la parella en el cas d’uni-
ons estables de parella, segons es defineixen
alanormativa reguladora de les unions esta-
bles de parella, per consanguinitat o adopcié
en linia descendent, ascendent o collateral,
fins al tercer grau inclusivament. En tot cas,
a efectes impositius, els elements patrimo-
nials rebuts com a conseqiiéncia d’aquestes

r=
[HlAde

transmissions es valoren pel mateix valor fis-
cal que tenien en seu del transmitent abans
de la transmissi6. Els elements patrimonials
adquirits conserven la data d’adquisici6 que
tenien en seu del transmitent.

L’exempci6 s’estén a les rendes que s’ha-
gin d’integrar en la base de tributacié de
I'obligat tributari per aplicacié de 'apartat 2
del’article 4 delalLlei 17/2017, del 20 d’octu-
bre, delregim fiscal de les operacions de reor-
ganitzacié empresarial, en els casos en que es
transmetin accions o participacions en enti-
tats rebudes en el marc de les operacions co-
bertes pel regim fiscal esmentat. No obstant
aixo, a efectes impositius, els elements patri-
monials rebuts com a conseqiiéncia d’aques-
tes transmissions es valoren pel mateix va-
lor fiscal que tenien en seu del transmitent
abans de la transmissié. Els elements patri-
monials adquirits conserven la data d’adqui-
sicié que tenien en seu del transmitent.

[..]”

D’acord amb l'article 5.k, els guanys i les
pérduesde capital obtinguts com a conseqtien-
cia de la transmissi6 de valors representatius
de la participacié6 en els fons propis d’entitats
estaran exempts sempre que es compleixin to-
tes les circumstancies indicades en aquest pre-
cepte. Aixi mateix, aquesta exempcié sera apli-
cable amb independéncia que aquesta trans-
missio s’efectui de forma onerosa o lucrativa.
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Andbank impulsa
una linia de
financament per
adaptar les terrasses
dels bars 1 restaurants

del Pas de la Casa

Andbank ha posat en marxa una linia espe-
cial de financament destinada als establi-
ments de restauracié del Pas de la Casa que
hagin d’adaptarles seves terrasses alanova
ordinaci6 aprovada pel Comu d’Encamp.
La iniciativa s’emmarca en la voluntat de
P’entitat de donar suport al teixit comerci-
al local i, especialment, als empresaris del
Pas de la Casa, els quals, en els darrers me-
sos, han patit una reducci6 significativa
del nombre de visitants i turistes a conse-
qiencia dels problemes derivats de 1’eslla-
vissada a Franca i de les dificultats d’accés
alazona.

Lanovaregulacié comunal obliga els es-
tabliments a realitzar adaptacions i inver-
sions a les seves terrasses, un esforc addici-
onal per al sector. Davant aquesta situacio,

Andbank ofereix una solucié de financa-
ment en condicions avantatjoses amb 1’ob-
jectiu de facilitar el compliment de la nor-
mativa i contribuir a la continuitat i dina-
mitzacié de I’activitat economica.

La directora de Banca Pais d’Andbank,
Maria Sudrez, ha destacat que “des d’And-
bankvolem estaral costatdels comerciants
i empresaris en moments especialment
complexos. Aquesta linia de financament
ésunamostradel nostre compromisambel
territoriiamb el sector comercial, clau per
al’economiadel pais”.La propostas’adreca
a tots els establiments afectats per la nova
regulaciéitécomafinalitatalleugerir I'im-
pacteeconomic de les adaptacions necessa-
ries, alhora que afavoreix una implemen-
tacié ordenada de la normativa comunal.

Llado6s retreda 'impacte dels carburants en 'TPC 1 defensa
que “encara no estem en el nivell de la guerra d’Ucraina”

El ministre de Finances, Ramon Lladds, ha
situat ’augment recent dels carburants en
un context encara allunyat dels maxims as-
solits després de I'inici de la guerra d’Ucra-
ina. Segons ha explicat, “encara estan per
sota del preu que estava el juny i juliol del
2022, i si ho descomptes per inflacié enca-
ra estan bastant més baixos”, tot recordant
que, malgratquerecentments’havien man-
tingut contactes amb I’Associacié d’Impor-
tadors i Distribuidors de Carburants d’An-
dorra (Assidca), “darrerament no ens han
vingut”.

Pel que fa a possibles mesures, Lladés ha
deixat clar que, ara com ara, no es conside-
ranecessariintervenir. “Simaies faalgun ti-
pus de mesura demanem esforc per part de
tothom, pero encara no estem alla”, ha afir-
mat.Aixiitot,unaltredels elements que, se-
gons el ministre, condiciona qualsevol deci-
si6 és el pes del consum turistic en el mer-
cat dels carburants. “Tres quartes parts del
combustible és turistic”, ha assenyalat, ad-
vertint que aixo pot limitar 'efectivitat de
mesures orientades a alleugerir la despesa
de les families. En aquest sentit, ha defen-
sat que qualsevol actuacié hauria de garan-
tir que “realment vagin a ajudar la butxaca
del consumidor andorra”.

Lladés també ha fet referencia a les di-
feréncies amb paisos veins, on s’han apli-
cat mesures de caracter conjuntural, com

\

la reducci6 del transport public. “Aqui el
transport public és gratuit sempre, per a
tothom”, ha destacat, posant en relleu tam-
bé ’estabilitat del preu de I’electricitat a
Andorra, el qual es trobaria desvinculat de
les fluctuacions del mercat energetic inter-
nacional. “Puja el gas, baixa el gas, puja el
petroli, baixa el petroli. I sempre paguem

igual perl’electricitat”, ha exposat.

Per la seva banda, la ministra de Presi-
dencia, Economia, Treball i Habitatge, Con-
xita Marsol, harecordat que “aquest mateix
mes de I’any passat, els carburants havien
baixat molt”, mentre que I’habitatge “s’ha
mantingut”iquelainflacié enaquestambit
“ha pujatunamica, pero tampoc una quan-

titat”, situant aquest impacte en el 0,7. A
més, hainsistiten el paper del transport pu-
blic gratuit com a mesura de suport: “Som
dels pocs paisos que tenen el transport pu-
blicgratuitiaixo ésunagranajuda perales
families”, assegurant que el Govern “conti-
nuara estant al cas per a veure com evoluci-
ona” la situacié dels carburants.



