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La majoria respondria que no. Potser pen-
ses que és per a economistes, banquers o
persones amb molts diners. Tanmateix, pot
ser que aquesta opinid no es basi en I’expe-
riéncia, sin6 en el desconeixement. I si allo
que avui et sembla alié fos, en realitat, una
eina al teu abast?

Pensa-hi un moment: qué mou una eco-
nomia? Que genera riquesa? Quin és el mo-
tor d’un pais? No és ’Estat. No és l’atzar.
Sén les empreses. Tot el que fas servir, el
que menges, el que vesteixes, el que veus,
el que condueixes... té un origen comu: una
empresa. El telefon que tens entre mans, la
internet que utilitzes, laroba que portes, la
botiga on compres, la benzina que poses,
les series que veus... tot és produit, gestio-
natiofert per empreses.

Aixi doncs, si les empreses sén el motor
del creixement economic, no tindria sentit
que tu també hi participessis? Sivols fruita,

om?¢

vas a la fruiteria. Si vols beneficiar-te de la
riquesa que generen les empreses, vas a la
borsa. Aixi de simple.

Vols beneficiar-te d’aquesta riquesa?
Continua llegint.

COM SER PROPIETARI DELS MILLORS NE-

GOCIS DEL MON

Quan compres una accié, no estas apos-
tant ni jugant, estas comprant una part
d’una empresa. Una porcié real, encara que
sigui petita, d’un negoci que produeix béns
oserveis.Vegem-ho amb un exemple senzill.

Imagina que tuijo decidim obrir un res-
taurant. Cadascu hi aporta 1.000 euros, ai-
xi que posseim el 50% del negoci. Al final
del’any, tenim un benefici de 100 euros. Si
no el reinvertim, 50 euros sén per a tui 50
euros per a mi. Ara imagina que, I’any se-
giient, entra una tercera persona i també
hiinverteix 1.000 euros. Ara som tres socis,
cadascun amb una tercera part del negoci.
Si guanyem 300 euros, a cadascu li corres-
ponen 100 euros.

Senzill, 0i? Aix0 és exactament el que pas-
sa quan compres accions: adquireixes una
part d’un negoci real, amb els seus riscos,

Passa ala pagina seglient
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superar els 396 i els 39 milions al primer i
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A causa de la significaci6 del compte de béns i serveis, s'identifica
clarament que el Principat és exportador de serveis i importador de béns
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L’IPC avancat de gener se situa en el 2,5%
i apunta a una moderacio de la inflacié
respecte al desembre del 2025

L'indicador preliminar mostra una baixada de dues décimes impulsada

sobretot pel descens dels preus dels grups de transport i alimentacid
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Rendibilitats* any 2025 per perfil de risc

PistaDebutant PistaVerda PistaBlava PistaVermella PistaNegra Fora Pista
Risc molt baix Risc baix Risc mitja-baix Risc mitja Riscalt Risc molt alt
2,7% 35% 1% 10,2 % 123% 135%
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(Rendibilitat anualitzada des de la data de llancament de la cartera: 30/03/2023 per les carteres Pista Verda, Pista Blava, Pista Vermella i Pista Negra, i 15/04/2024 per les carteres Debutants i Fora Pista. Les comissions de gesti6
del 0,30 % i de custodia anual del 0,20 % es cobraran trimestralment. Els rendiments passats no constitueixen un indicador fidedigne de resultats futurs. Per a més informacié, contacta amb hola@myandbank.com o al 881960.
Myandbank és un banc 100% digital, un nou canal comercial d'Andorra Banc Agricol Reig, SA. (Andbank). Andbank opera amb el Numero de Registre Tributari (NRT) A700158F el nim. de Registre Societats Mercantils 5008. i el nam.
de registre a 'Autoritat Financera Andorrana (AFA) E B 01/95.
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si, perd també amb el seu potencial de bene-
ficis. I aquests beneficis, si 'empresa els re-
parteix, et corresponen proporcionalment.

CADAACCIO ESUN TROS D'UNA EMPRESA

Es possible que t’estiguis preguntant: «I si
no sé quines empreses triar?» No passa res.

Una de les idees que més frenen aquells
que s’acosten per primera vegada a la bor-
sa és aquesta: «No en tinc ni idea, no sé per
on comencar». I esta bé. No cal que ho sapi-
gues. Existeixen eines creades precisament
per ajudar-te: els fons d’inversié i les carte-
res automatitzades.

Un fons d’inversié és com una gran ciste-
lla plena d’accions. En lloc de comprar una
sola empresa, compres una part d’aquesta
cistella, que conté moltes empreses: tecno-
logiques, sanitaries, energetiques, de con-
sum... Aixi redueixes riscos: si una empresa
baixa, una altra pot pujar i compensar-ho.
Perexemple, sivolsinvertir en lesempreses
més grans d’Europa, pots comprar un fons
europeu. El mateix amb els Estats Units, el
Japé, etc.

Jasé que estas pensant: tot aixo dels fons
sona bé, pero jo no sé si invertir als Estats
Units, a Europa, alsdos, al Japé... Aixi que, si
vols encara més simplicitat, existeixen les
carteres automatitzades. Sén plataformes
digitals que et fan unes preguntes basiques
(edat, ingressos, objectius) i creen automa-
ticament una cartera de fons diversificada,
adaptada al teu perfil.

Es com tenir un nutricionista... perd pera
les teves finances.

EL TEMPS ES EL TEU MILLOR ALIAT

Potser penses: «Si, pero jo no tinc molts
diners per invertir». No et preocupis. No ne-
cessites milers d’euros per comencar. De
fet, potsinvertir regularment petites quan-
titats (des de 150 euros) si no vols invertir

Uiiv e WAVTE
W gy,

una gran suma de cop.

Et recordes de I’article anterior on parla-
vem del’interés compost? Com més aviat co-
mencis, millor. L’avantatge de les carteres
automatitzades és que pots beneficiar-te’n
invertint de manera diversificada a tot el

mon amb aportacions a partir de 150 euros.
Pots deixar una ordre mensual de la quanti-
tat que vulguis aportarioblidar-te’n.

No es tracta d’endevinar si el mercat pu-
jara dema. Es tracta de deixar que el temps
treballi per a tu.

ISIHO PERDO TOT?

Una cartera automatitzada esta formada
per fons d’inversié. I aquests fons contenen
accions de les empreses més grans del mén:
dels Estats Units, Europa, Asia... Si invertei-
xes, per exemple, 1.000 euros i ho perds tot,
que significa?... Exacte: que totes les empre-
ses més grans del mén han fet fallida. Una
cosa poc probable. Molt poc probable.

Hihaura pujadesibaixades de les empre-
ses, per descomptat. Pero a llarg termini, el
més probable és que les empreses continuin
creixentigenerantriquesa.

Oésquenoentreveusun futurambinno-
vacions tecnologiques i avencos en molts
sectors? El mén i els mercats cauen i torna-
ran a caure, pero en totes les crisis, guerres
o pandémies, s’han sabutaixecar per conti-
nuar creixentiinnovant.

CONCLUSIO: NO ES UN CASINO, ES UNA

EINA

Invertir en borsano ésjugaral’atzar.No
és un casino ni una témbola. Fs una eina, a
I’abast de qualsevol, que et permet partici-
par en lariquesa que generen les empreses
de totel mon.

No cal ser economista. No cal tenir molts
diners. Només cal constanciai paciencia.

La bona noticia és que, si has arribat fins
aqui, ja has fet el primer pas: informar-te.

Per cobrar cal aconseguir el
reconeixement del deute

Pere Brachfield

(@PereBrachfield

Soci director de Brachfield & Asociados Abogados

Fa alguns dies que I’asseguradora Credit i
Caucid, companyia d’assegurances especi-
alitzades a assegurar contra 'impagament
les operacions comercials, va publicarenel
seuEstudidela Gesti6 del Riscde Creditque
impulsen CreditiCaucidilberinform,lain-
quietant noticia que el percentatge d’em-
preses espanyoles que sofreixen impaga-
ments significatius ha crescut fins al 26%,
la qual cosa suposa una deterioracié de dos
punts enfront dels nivells d’impacte de la
morositat de fa un any.

Perareduir el riscde tenir un credit inco-
brable, quan un proveidor es troba amb un
clientque no potliquidarles facturesvencu-
des perfaltadeliquiditat,ienel cas quelasi-
tuacié de solvéncia del deutor el faci viable,
el més practicésarribar a un acord amistos i
que el deutor es comprometi a pagar el deu-
te a terminis. De manera que el creditor pot
arribar a un compromis de pagament amb
el deutor fraccionant I'import total del deu-
te impagat en diversos terminis. El deutor
haura d’anar pagant cada mes un import a
compte del deute fins a la seva total liquida-
cié seguint un pla de pagaments establert
per escrit. El creditor ha d’acordar un plade
pagaments amb un calendari de dates molt

ben definit, de manera que cada mes hi ha-
giun dia determinat de pagament. Fins i
tot depenent de les caracteristiques del ne-
goci del deutor, és més convenient acordar
que cadasetmana faciun pagamentacomp-
te del deute; I’experiencia m’ha demostrat
que en determinats casos és millor establir
un calendari setmanal o quinzenal que un
mensual, ja que es va obtenint els diners en
quantitats més petitesiaixial deutorlisem-
bla com que no costa tantia més s’evita que
a final de mes el mor6s destini els diners a
pagar un altre deute més apressant.

Per a un millor control i sistematitza-
ci6 de I’acord és bo acordar un dia de pa-
gament en el calendari i no permetre cap
ajornament o canvi d’aquesta data de paga-
ment. El compromis de liquidar un deute
basat en una série de pagaments ajornats i
fraccionats ha d’anar acompanyat d’un pri-
mer desemborsament per part del deutor
que pot oscillar entre el 151 el 25% de la to-
talitat del deute. Es convenient aconseguir
aquest desemborsament inicial com a mos-
tra de la bona voluntat del deutor per a so-
lucionar I'impagament del credit i com un
senyal inequivoc de la serietat del seu com-
promis i capacitat de pagament. En cas que
el deutor no volgués efectuar aquest primer
pagament en metallic és millor desistir de
I’acord i buscar un altre cami per a recupe-
rar el credit impagat. No obstant aix0, ba-
sant-se en el principi de pragmatisme en cas
queel deutorno puguiefectuaraquest paga-
menten efectiu calestudiardetingudament

Passa ala pagina seglient
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la situaci6 i considerar la possibilitat d’ac-
ceptar provisionalment el compromis espe-
rant la bona fi del primer termini. El credi-
tor sempre haura d’aconseguir un acord per
escrit subscrit pel deutor que pot ser bilate-
ral (també se’n diu contractual) si ho subs-
criuen creditor i deutor. Aquest acord con-
tractual se’]l denomina reconeixement de
deute bilateral. El reconeixement de deute
ésunnegocijuridicenvirtutdel qual el deu-
tor considera com a existent en contra seva
un deute en benefici del creditor, naixent a
favor d’aquest una accio per a fer efectiu, en-
frontdel deutor, el seudretal cobramentdel
deute reconeguti el deutor s’obliga a liqui-
dar-la en una data determinada. Ara bé, no
existeix en el Codi Civil espanyol precepte le-
gal especific que reguli el reconeixement de
deute, sent una figura de creacié jurispru-
dencial i doctrinal que esta autoritzada pel
principi de I’autonomia privada o de la 1li-
bertat contractual un principi fonamental
que sique es troba recollit en el Codi Civil.
Draltra banda, existeix el reconeixement
de deute denominat unilateral quan només
elsignael deutor. En aquest tltim cas estari-
em davant un reconeixement de deute sim-
ple. Per consegiient, el reconeixement de
deute unilateral és un document emes pel
mateix deutorenelqualaunadataconcreta
idemaneraexplicitareconeix deure unasu-
ma de diners al creditor, deute préviament

contret per un concepte determinat com-
prometent-se enfrontdel creditorarealitzar
el pagament del deute en una data determi-
nada. Conseqlientment, es tracta d’un nego-
cijuridic unilateral, que no crea cap obliga-
cié peral creditor, perlaqual el seuautor (el
deutor) declara, o cosa que és el mateix, re-
coneix ’existencia d’un deute previament
constituit, obligant-se enfront del creditor
a afrontar el compromis de pagament en
unadata assenyalada. Per tant, el reconeixe-
ment de deute unilateral produeix I’efecte
material que el deutor queda obligat al com-
pliment per raé de ’obligacié el deute de la
qual ha estat reconeguda. Un avantatge im-
portantdelreconeixement de deute unilate-
ralésqueelrepresentantdel’empresa credi-
tora pot recollir el document durant la seva
visitaal mords,inocal-alno serun contrac-
te— que el signi també un apoderat o admi-
nistrador de 'empresa creditora. D’aquesta
manera és molt més senzillirapid obtenirel
document perqueé no és necessari tornar un
altre dia —en el suposit més habitual que el
representant del creditor no tingui poders
per a signar en nom de la seva companyia-
amb la persona amb poders suficients per a
subscriure el contracte en representacié de
la part creditora. Aixi mateix, el deutor pot
enviar el document per correu postal o per
email si el document esta signat electroni-
cament. Un altre avantatge és que el provei-
dor no ha de comprometre’s per escrit a res
concret a canvi del reconeixement de deute

Consultori fiscal

Jaime Mesas
Advocat fiscalista

Aquesta setmana volem compartir amb
els lectors la Consulta Vinculant nimero
CV0355-2025, del 20 de novembre del 2025,
del Departament de Tributs i de Fronteres
(enendavant, DTF), enrelacié ambel tipusde
gravamen aplicable a les operacions relacio-
nades amb els actius digitals.

El consultant té previst prestar, al Prin-
cipat d’Andorra, serveis relacionats amb
actius digitals, consistents en: a) serveis de
plataforma de compravenda d’actius digi-
tals per compte de tercers, b) serveis de cus-
todia i administracié d’actius digitals per
compte de tercers i (iii) serveis d’execucio,
recepcié i transmissié d’ordres d’actius di-
gitals per compte de tercers.

Que aquestes activitats es realitzaran en
compliment de la Llei 24/2022, del 30 de
juny, delarepresentacié digital d’actius mit-
jancant I'ds de la criptografia i de la tecno-
logia de llibre registre distribuit i ‘blockc-
hain’ (en endavant, Llei 24/2022), i de la nor-
mativadedesplegament (entre altres, Decret
478/2022, del 23 de novembre de 2022).

Que, a I’efecte fiscal, el consultant vol
coneixer quin és el tipus de gravamen de
I'Impost General Indirecte (IGI) que corres-
pon aplicar ala prestacié d’aquests serveis,
d’acord amb el text refés de la Llei 11/2012,
del 21 de juny, de I'IGI (en endavant, Llei
11/2012), aprovat pel Decret legislatiu del 5
de junydel 2019.

A aquests efectes, d’acord amb I’article
8 delaLlei 11/2012 (fet imposable), cons-
titueixen el fet imposable de I'IGI, entre
d’altres, les prestacions de serveis efectua-
des per empresaris o professionals, a titol

onerds, en I’ambit espacial de 'impost. Per
tant, els serveis descrits tenen, en principi,
la condici6 de prestacio de serveis subjec-
taal’IGI, sens perjudici del tipus impositiu
que correspongui aplicar.

En relacié amb la consulta tributaria es-
critasobreel tipus de gravamen aplicable als
serveis prestats relacionats amb actius digi-
tals, el DTF estableix que la Llei 11/2012, del
21 dejuny, de 'impost general indirecte, so-
bre I’aplicacié del tipus de gravamen gene-
ral, al’article 57, disposa el segiient:

“Article 57. Tipus de gravamen general

El tipus de gravamen general és d’'un
4,5% i s’exigeix sempre que no es prevegi
expressament 1’aplicacié d’un altre tipus
de gravamen.”

Altrament, la mateixa Llei, en relacié
amb el tipus de gravamen incrementat, a
I’article 60, estableix el segiient:

“Article 60. Tipus de gravamen incre-
mentat

El tipus de gravamen incrementat és
d’un 9,5% is’aplica a les prestacions de ser-
veis bancaris i financers.”

De conformitat amb aquests preceptes,
per determinar el tipus de gravamen aplica-
ble als serveis prestats pel consultant esdevé
essencial avaluar si aquests serveis poden te-
nironolaconsideracié deserveifinancer.En
relacié amb aquesta consideracid, convé te-
niren compte el que disposalanormativa en
vigor que regula el regim juridic de les enti-
tats operatives del sistema financer andorra.

La Llei 7/2013, del 9 de maig, sobre el re-
gimjuridicdelesentitats operatives delsiste-
ma financerandorraialtres disposicions que
regulen I’exercici de les activitats finance-
res al Principat d’Andorra, a’article 1, sobre
I’'objecte d’aquesta Llei, estableix el segiient:

“Article 1. Objecte

L’objecte d’aquesta Llei és establir el re-
gim juridic de les entitats operatives del sis-
tema financer, aixi com diverses disposici-

subscrit per part del client.

En els acords contractuals de reconeixe-
ment de deute es poden incloure compro-
misos reciprocs; per exemple, el creditor es
compromet a no iniciar accions judicials si
el deutor compleix escrupolosament amb
el calendari de pagaments. Una altra possi-
bilitat és que el proveidor es compromet a
reprendre les relacions comercials quan el
morésliquidimés delameitatdelsimpaga-
ments. Un altre compromis reciproc és que
el creditor li concedira una quitaci6 sobre
I'import del deute condicionat al compli-
mentestricted’un calendaride pagaments;
ésadir, siel client té un deute de dotze mil
eurosiescomprometa fer pagaments men-
suals de mil euros per a liquidar-la, en cas
que efectui el pagament durant onze me-
sos seguits sense fallar cap mes, el creditor
li condonara I'dltima mensualitat.

En conseqiiéncia, el reconeixement de
deute és un document molt itil perqueé per-
metal creditor demostrar de manerainequ-
ivoca I’existencia del débit i de I’obligacié
de pagar-lo al venciment pactat; per tant, el
moroés no podranegar-se en el futuraadme-
tre I’existencia del deute. A més, es pot (i és
molt recomanable fer-ho en cas d’acordar
una serie de pagaments mensuals o quin-
zenals) reforcar juridicament el reconeixe-
mentdedeuteambunaseriede pagarés que
serveixen per ainstrumentar el cobrament.
Aix0 ha de ser aixi perque no sols s’instru-
menta adequadament el cobrament dels

ons que regulen ’exercici de les activitats fi-
nanceres al Principat d’Andorra.”

La mateixa Llei, a l’article 3, preveu qui-
nes entitats formin part del sistema finan-
cer andorra.

D’acord amb aquests preceptes, el consul-
tantno té la consideracié d’entitat operativa
del sistema financer andorra. A més, la ma-
teixalleiqueregulaelrégim juridicdelesen-
titats operatives del sistema financer no qua-
lifica els serveis desenvolupats pel consul-

CON15 2025

terminis i es garanteix el compliment de
I’acord, sin6 que quan s’arriba a un acord
de pagament ajornat i fraccionat és millor
que el creditor tingui sempre la iniciativa
enelcobramentiqueno hagid’esperar que
el deutor li vingui bé fer el pagament que li
correspon per transferéncia bancaria. Ai-
xi mateix, es blinda la posicié juridica del
creditor, jaquesiel mordsimpaga els paga-
rés, al creditor se li obre la possibilitat per
a exercitar ’accié canviaria mitjancant un
judici canviari i sollicitar ’embargament
preventiu immediat dels actius del deutor.
Per afegiment, I’ideal seria que els pagarés
estiguessin avalats per I’administrador de
I’empresa o per un soci solvent.
Elcontractedereconeixementde deute és
unacord en el qual el deutor admet una obli-
gacio6 pendent. Pot formalitzar-se com a do-
cument privat entre les parts o mitjanc¢ant
escriptura publica,amblaintervencié deno-
tari, la qual cosa reforc¢a la seva autenticitat.
En cas d’impagament, el creditor podra ini-
ciar un judici sumari sense que el deutor pu-
gui allegar falta d’autenticitat o falsedat de
signatura. Aquest contracte pot incloure ga-
rantiesreals,com a hipoteca mobiliariaoim-
mobiliaria. Han de pactar-se també interes-
sos d’ajornament i les despeses derivades de
'acord. Estecomanableincloure una clausu-
la de rescissié que permeti al creditor exigir
la totalitat del crédit des del primer incom-
pliment. Finalment, convé valorar la conve-
niénciad’elevarl’acord a escriptura publica.

= 2025
|

tantrelacionats amb actius digitals com una
activitatfinancera propiamentdita.Pertant,
a efectes tributaris, els serveis de plataforma
de compravenda d’actius digitals per comp-
tedetercers, elsserveis de custodiaiadminis-
tracié d’actius digitals per compte de tercers
iels serveis d’execucio, recepcid i transmis-
si6 d’ordres d’actius digitals per compte de
tercers, no tindran la consideracio de serveis
financersi, en conseqiiéncia, estaran subjec-
tes al tipus de gravamen general del 4,5%.
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La capacitat de
financament del
Principat va superar

-

els 396 1 els 39 milions

al primer 1 segon

trimestre de 'any 2025

La balanca de pagaments indica que el
Principat va tenir una capacitat de finan-
cament de 396,60 milions d’euros al pri-
mer trimestre del 2025 i de 39,42 milions
per al segon. En concret, i detallant aquest
resultat, s’observa que el compte corrent
de la balanca de pagaments va represen-
tar 369,511 39,35 milions d’euros per al
primer isegon trimestre, respectivament.

Del total d’aquest, la partida de béns i
serveis representava el 107,9%1iel 106,8%,
respectivament, amb un saldo de 427,72 i
42,04 milions d’euros. La renda primaria
eradel-6,3%1iel 34,3% al primerisegon tri-
mestre, amb uns saldos de -25,04 milions
d’euroside 13,51 milions d’euros, respec-
tivament. Per altra part, la renda secun-
dariavaser del-1,6% iel-41,2% per al ma-
teix periode.

A causa delasignificacié del compte de

béns i serveis, s’identifica clarament que
el pais és exportador de serveis (834,49 i
430,24 milions d’euros al primer i segon
trimestre) i importador de béns (-406,77 i
-388,20 milions d’euros al primer i segon
trimestre).

Pel que fa al compte financer, aquest va
equivaldre a 460,70 i 42,40 milions d’eu-
ros per al primer i segon trimestre del
2025. La inversi6 directa va tenir un sal-
dode-69,331-38,64 milions d’euros en ca-
dascun d’aquests periples, el que signifi-
ca que el pais va tenir contrets uns passius
envers la resta del mon. En darrer lloc, el
saldo de les inversions en cartera va ser de
232,951384,71 milions d’euros als dos pri-
mers trimestres de I’any i, el saldo de les
altres inversions s’elevava fins a 292,79 i
-313,24 milions d’euros per aquests matei-
xos periodes.

L'IPC avancat de gener se situa en el 2,5% 1apunta a una
moderaci6 de la inflacio respecte al desembre del 2025

._J' 'f.

Lavariaci6 interanual estimada de'index de
preus al consum (IPC) del mes de gener del
2026 se situa en el 2,5%, segons el calcul de
I'indicadoravancat. Aquesta dada representa
unaestimacié previaque, encasde confirmar-
se,suposaria unadisminucié deduesdécimes
respecteal’TPCdel mes de desembredel 2025,

que es va situar en el 2,7%. El comportament
del’indicador avancatrespon principalment
al decreixement dels preus del grup de trans-
ports, que ha estat el factoramb mésinciden-
ciaenl’evolucié alabaixa de lainflaci6. Amb
un impacte menor, també hi han contribuit
elsdescensosregistrats enels grupsd’alimen-

taci6ibegudes no alcoholiquesid’habitatge,
aigua, gas, electricitat i altres combustibles.
Pel que fa a I’entorn proper, I'IPC avancat del
mesdegenerdel 2026 a Espanya sesituaenel
2,4%.En cas de confirmar-se aquesta xifra, re-
presentaria una reduccié de cinc décimes en
relacié amb la variacié interanual registrada

elmesdedesembredel 2025, queeradel 2,9%.
QuantaFranca,'IPCavancatcorresponental
mes de gener del 2026 encara no s’ha fet pd-
blic. Esta previst que les dades es donin a co-
neixer el proxim 3 de febrer del 2026, fet que
permetra completar la comparativa amb els
principals paisos veins.



