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Metalls preciosos: el cicle alcista es consolida.
R eflex incomode d’un mon sense ancores fiscals

Alex Fusté

@AlexfusteAlex

Economista cap del Grup Andbank

Els metalls preciosos han comencat el 2026
amb la mateixa forca amb la qual van tan-
carel 2025.En el que vade gener, ’'or acumu-
la una pujada proxima al 8%, el plati avanca
un15%ilaplatadestacaambunarevaloracié
del 32%. A aquest moviment s’estan sumant
també els metalls industrials: el coure gua-
nyaentorndel4%,’aluminiun 5%ielniquel
prop del 6%. La continuitat del ralli planteja
una questié central per als inversors: que po-
dria frenar aquest mercat alcista en desenvo-
lupament?No ho sé.Potserresa curt termini.

Per a avaluar aquesta classe d’actiu resul-
ta util recorrer quatre dimensions clau: 1)
Fonamentals. 2) Moment de mercat. 3) Posi-
cionament inversor, i 4) Valoracions. L’ana-
lisi des d’aquestes quatre perspectives ofe-
reix conclusions rellevants.

1. Fonamentals.

El principi classic als mercats de matéri-
es primeres és: els preus elevats acaben corre-
gint-se mitjancant augments d’oferta.

En el cas dels metalls preciosos, I’oferta
presenta limitacions estructurals clares. Du-
rant més d'una década, el sector miner ha so-
fert una notable escassetat d’inversio, aixi
que, donat el llarg periode necessari per a de-
senvolupar nous projectes, resulta molt poc
probable quela produccié puguiampliar-sea
curtimitjatermini,iamb aixo veure una cor-
recci6 de preus impulsada per I’oferta.

A aix0 se suma un entorn politic cada ve-
gada més intervencionista (alguns governs
han optat per nacionalitzar actius miners el
2025; al juny, el de Burkina Faso va naciona-
litzar cinc mines d’or que pertanyien a em-
preses estrangeres com Endeavour Mining).
Al Niger (agost 2025), el govern va naciona-
litzar la mina d’or SML, operada per una em-
presa australiana. Ghana, que és el produc-
tor més gran d’or d’Africa, va intervenir for-
tament el mercat, encara que sense arribar a
nacionalitzar les mines d’or, si que va apro-
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varunalleiqueobligaa totes les petites mine-
res (que produeixen el 40% de I’or del pais) a
vendre tota la seva producci6 exclusivament
al’estat. A Mexic, el primer productor mun-
dial de plata, i un dels principals d’or, ha im-
plementat un intervencionisme regulador
pel qual es prohibeixen noves concessions de
mineria a cel obert (on s’extreu la major part
delaplatail’or). Encara que no és una nacio-
nalitzaci6 «fisica», frena projectes multimili-
onarisde capital estrangeriobligales empre-
ses que operen actualment a renegociar els
seus permisos sota condicions molt més es-
trictes iamb majors pagaments a l’estat.

Aquest intervencionisme és una cosa tra-
dicionalquanel preudel’or puja,com ha pas-
satenelsultims anys, superantrecords histo-
rics.Lesraonsséndues:1)’ores pot convertir
en efectiu o en reserves del Banc Central gai-
rebé instantaniament; i 2) en el cas de paisos
fronterers i politicament inestables, I’estat
intervé les mines per a evitar que grups para-
militars es financin amb el metall.

Tot aix0 apunta a una oferta global per-
sistentment continguda.

I pel costat de la demanda? El context fis-
cal i geopolitic continua sent favorable per a
lademanda.D’unabanda, la majoria dels pa-
isos occidentals mantenen politiques fiscals
expansives i condicions monetaries encara
laxes que fan perdre lluentor (i confianca) en
la capacitat del fiat money de mantenir po-
der de compra. Aix0 continuara alimentant
larotacié en la demanda privada, des del fiat
money cap a alternatives com ’or o la plata.

D’altra banda, la modernitzacié de xar-
xes electriquesila transici6 energetica sos-

tenen una demanda estructural elevada
de coureiplata (isi puja la plata, 'or deixa
d’estar tan car).

Que dir de ’entorn geopolitic: més in-
estable i impredictible que mai, reforca
l’atractiude mantenirinventaris estratégics
d’unes certes materies primeres (no sols me-
talls preciosos), tant des del punt de vista de
consumidors industrials preocupats, com
d’inversors privats,icom no, bancs centrals.

En conjunt, els fonaments del sector ro-
manen solids pel costat de la demanda. No-
més un cessament abrupte en les compres
per part d’un banc central de pes, com el de
laXina, podria frenar el ‘momentum’del’or.

2. Momentum

L’impuls de preus és inqiiestionable. Els
metalls van ser una de les classes d’actiu amb
millor comportamentel 2025il’arrencadade
2026 confirma la continuitat de la tendéncia.

Historicament, elsciclesalcistesde]’or con-
clouen davant un d’aquests tres escenaris: un
repunt dels tipus nominals en dolars, I’avanc
delstipusrealsol’enfortimentdel bitlletverd.
En el context actual, no albiro cap d’aquests
factors com una amenaca imminent. Aixi
doncs, noveig que potacabarambelsolid ‘mo-
mentum’ que travessa el metall preciés.

3. Posicionamentinversor

El posicionament mostra una forta diver-
génciaregional. Als mercats occidentals, els
inversors han participat de manera limita-
da en el ral'li. Els fluxos cap a ETFs vinculats
al’oriales companyies mineres continuen
sent moderats, amb alguns vehicles situant-
se en minims de I'tiltima deécada. A Asia, en
canvi, el panorama és radicalment diferent.

La demanda de ETFs d’or a la Xinaiel Japé
continua augmentant, igual que les com-
pres minoristes de metall fisic.

L’observatreforca una tesi: els metalls pre-
ciosos no actuen tant com cobertura enfront
de la inflacié, sin6 enfront de tipus d’interes
reals excessivament baixos (i la consegiient
depreciaci6 canviaria). I és que en diver-
ses economies asiatiques (el Japd) els rendi-
mentsfinancersdelsactiusdedeuteresulten
poc atractius per a I’estalvi domestic, la qual
cosa afavoreix la migracié cap a actius sense
cupd. Ara com ara, els inversors asiatics con-
tinuen comprant, mentre els occidentals en-
cara no s’han incorporat de manera decidi-
da (encara quevincde Llatinoamerica, on he
observat que algunes entitats bancaries occi-
dentals ja estan integrant una assignacié del
5% en or dins de les seves carteres).

Aix0 em deixa dos dubtes: Que passa si
Asia, després d’anys de forta demanda, co-
menca a reduir les compres si apareixen al-
ternatives domestiques atractives, com per
exemple les alces recents en les TIRs dels
bons japonesos?, o, que passa si els inver-
sors occidentals entren ara en el mercat de
metalls preciosos amb decisié, plantejantla
questi6 clau de qui actuara com a venedor?

Dues forces contraries, el desenllac de
les quals, a la vista dels meus precedents re-
cents, prefereixo no intentar pronosticar.

4. Valoracions

El punt més sensible de I’analisi es troba
en les valoracions. En termes historics, es-
pecialment pel que fa a I’or, els nivells ac-
tuals sén molt exigents. El preu de I’or, en-
front de salaris estatunidencs, habitatges,
productes agricoles, petroli o fins i tot al-

tres metalls preciosos, se situa en extrems
poc freqiients, amb desviacions que avuire-
sulten clarament atipiques.

No obstantaix0, en un entorn marcat per
una liquiditat persistentment excessiva, i
sense ancores fiscals ni monetaries, la dis-
ciplina tradicional de valoracié relativa de
I’or ha perdut bona part de la seva utilitat
predictiva, si no tota. Ho sé bé, perqueé va
anar precisament sobre aquests models on
vaig construir les meves conclusions. Avui,
amb el beneficidelaretrospectiva, el mercat
s’ha encarregat de recordar-me, amb nota-
ble contundéncia, que els meusraonaments
van demostrar ser tan impecables en el teo-
ric com a desastrosos en el practic.

Conclusié

L’analisi conjunta dels quatre factors ofe-
reixunalecturacoherentdel’actual compor-
tament dels metalls preciosos. Per fonamen-
tals, la combinaci6 d’una oferta estructural-
ment limitada i una demanda sostinguda
per geopolitica i desconfianca en els diners
fiduciaris mantéal’or ben suportat. Per ‘mo-
mentum’, els factors que historicament po-
sen fi als cicles alcistes —pujada de tipus re-
als o repunt del ddlar—no es detecten actu-
alment en el radar. Per posicionament, Asia
continua liderant les compres mentre Occi-
dent a penes ha entrat, configurant un equi-
libri inestable entre el risc d’esgotament de
la demanda asiatica i el potencial de nous
fluxos occidentals. I per valoracions, encara
que els nivells s6n historicament exigents,
en un entorn dominat per absencia d’anco-
res fiscalsi monetaries, la capacitat predicti-
vadeles metriques tradicionals de valoracié
no hauria de ser presa molt en compte.

Per cobrar cal aconseguir el
reconeixement del deute

Pere Brachfield

(@PereBrachfield

Soci director de Brachfield & Asociados Abogados

Fa alguns dies que I’asseguradora Credit i
Caucié, companyia d’assegurances especi-
alitzades a assegurar contra 'impagament
les operacions comercials, va publicar enel
seuEstudidela Gesti6 del Riscde Creditque
impulsen CreditiCauciéilberinform,lain-
quietant noticia que el percentatge d’em-
preses espanyoles que sofreixen impaga-
ments significatius ha crescut fins al 26%,
la qual cosa suposa una deterioracié de dos
punts enfront dels nivells d’impacte de la
morositat de fa un any.

Perareduir el riscde tenir un credit inco-
brable, quan un proveidor es troba amb un
clientqueno potliquidarles factures vencu-
des perfaltadeliquiditat,ienel cas quelasi-
tuacio de solvencia del deutor el faci viable,
el més practic és arribaraun acord amistdsi
que el deutor es comprometi a pagar el deu-
te a terminis. De manera que el creditor pot
arribar a un compromis de pagament amb
el deutor fraccionant I'import total del deu-
te impagat en diversos terminis. El deutor
haura d’anar pagant cada mes un import a
compte del deute fins a la seva total liquida-
ci6 seguint un pla de pagaments establert
per escrit. El creditor ha d’acordar un pla de
pagaments amb un calendari de dates molt

ben definit, de manera que cada mes hi ha-
giun dia determinat de pagament. Fins i
tot depenent de les caracteristiques del ne-
goci del deutor, és més convenient acordar
que cadasetmana faciun pagamentacomp-
te del deute; ’experiencia m’ha demostrat
que en determinats casos és millor establir
un calendari setmanal o quinzenal que un
mensual, ja que es va obtenint els diners en
quantitats més petitesiaixial deutorlisem-
bla com que no costa tantia més s’evita que
a final de mes el mor6s destini els diners a
pagar un altre deute més apressant.

Per a un millor control i sistematitza-
ci6 de I’acord és bo acordar un dia de pa-
gament en el calendari i no permetre cap
ajornament o canvi d’aquesta data de paga-
ment. El compromis de liquidar un deute
basat en una seérie de pagaments ajornats i
fraccionats ha d’anar acompanyat d’un pri-
mer desemborsament per part del deutor
que pot oscillar entre el 151 el 25% de la to-
talitat del deute. Es convenient aconseguir
aquest desemborsament inicial com a mos-
tra de la bona voluntat del deutor per a so-
lucionar I'impagament del credit i com un
senyal inequivoc de la serietat del seu com-
promis i capacitat de pagament. En cas que
el deutor no volgués efectuar aquest primer
pagament en metallic és millor desistir de
l’acord i buscar un altre cami per a recupe-
rar el credit impagat. No obstant aixo, ba-
sant-se en el principi de pragmatisme en cas
queeldeutorno puguiefectuaraquest paga-
menten efectiu cal estudiar detingudament

Passa a la pagina segiient
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la situaci6 i considerar la possibilitat d’ac-
ceptar provisionalment el compromis espe-
rant la bona fi del primer termini. El credi-
tor sempre haura d’aconseguir un acord per
escrit subscrit pel deutor que pot ser bilate-
ral (també se’n diu contractual) si ho subs-
criuen creditor i deutor. Aquest acord con-
tractual se’l denomina reconeixement de
deute bilateral. El reconeixement de deute
ésunnegocijuridicenvirtutdel qual el deu-
tor considera com a existent en contra seva
un deute en benefici del creditor, naixent a
favor d’aquest una acci6 per a fer efectiu, en-
frontdel deutor, el seudretal cobramentdel
deute reconeguti el deutor s’obliga a liqui-
dar-la en una data determinada. Ara bé, no
existeix en el Codi Civil espanyol precepte le-
gal especific que reguli el reconeixement de
deute, sent una figura de creacié jurispru-
dencial i doctrinal que esta autoritzada pel
principi de 'autonomia privada o de la 1li-
bertat contractual un principi fonamental
que si que es troba recollit en el Codi Civil.
D’altra banda, existeix el reconeixement
de deute denominat unilateral quan només
elsignael deutor. En aquest ultim cas estari-
em davant un reconeixement de deute sim-
ple. Per consegiient, el reconeixement de
deute unilateral és un document emes pel
mateixdeutorenel qualaunadataconcreta
idemaneraexplicitareconeix deure una su-
ma de diners al creditor, deute previament

contret per un concepte determinat com-
prometent-se enfrontdel creditorarealitzar
el pagament del deute en una data determi-
nada.Conseqlientment, es tracta d’un nego-
cijuridic unilateral, que no crea cap obliga-
cié peral creditor, perla qual el seuautor (el
deutor) declara, o cosa que és el mateix, re-
coneix I’existencia d’un deute previament
constituit, obligant-se enfront del creditor
a afrontar el compromis de pagament en
unadata assenyalada. Per tant, el reconeixe-
ment de deute unilateral produeix I’efecte
material que el deutor queda obligat al com-
pliment per ra6 de ’obligaci6 el deute de la
qual ha estat reconeguda. Un avantatge im-
portantdel reconeixement de deute unilate-
ralésqueelrepresentantdel’empresa credi-
tora pot recollir el document durant la seva
visita al morés,inocal-alno serun contrac-
te— que el signi també un apoderat o admi-
nistrador de ’empresa creditora. D’aquesta
manera és molt més senzillirapid obtenirel
document perque no és necessari tornar un
altre dia —en el suposit més habitual que el
representant del creditor no tingui poders
per a signar en nom de la seva companyia—
amb la persona amb poders suficients per a
subscriure el contracte en representacié de
la part creditora. Aixi mateix, el deutor pot
enviar el document per correu postal o per
email si el document esta signat electroni-
cament. Un altre avantatge és que el provei-
dor no ha de comprometre’s per escrit a res
concret a canvi del reconeixement de deute

onsultori fiscal

Jaime Mesas
Auditor i assessor comptable

Aquesta setmana volem compartir amb
els lectors la Consulta Vinculant nimero
CV0356-2025, del 5 de desembre del 2025,
del Departament de Tributs i de Fronteres
(en endavant, DTF), en relacié amb I’aplica-
cié delrecarrec especial sobre els guanys es-
peculatius en les transmissions de béns im-
mobles situats a Andorra.

Una societat andorrana va adquirir un
terreny el juny del 2020. Entre els anys 2020
12024 es va dur a terme la construccio de
tres habitatges, finalitzant-se les obres du-
rantel 2024.

El novembre de 2024 es va obtenir el cer-
tificat de revaloritzacié d’aquests habitat-
ges. Durant ’exercici 2026, esta prevista la
venda d’una de les unitats immobiliaries.

Segons la Llei 5/2025, de 6 de marg, ano-
menada “Llei per al creixement sostenible
iel dret a I’habitatge”, el recarrec per espe-
culacié immobiliaria s’aplica sobre la ba-
se obtinguda, en funcié del temps transcor-
regut entre la data d’adquisicid i la data de
transmissio, amb els percentatges segiients:
(i) menys de dos anys: 10%, entre dos i cinc
anys: 5%, més de cinc anys: 0%, menys de
dos anys: 5%, en el cas de Promoci6 per obra
nova

Laqiiestié que es planteja ésa quinadata
fa referéncia la Llei quan indica “Data d’ad-
quisicié” en el cas exposat. En concret, la da-
ta d’adquisici6 del terreny, la data de fina-
litzaci6 de I’obra o la data de valor actualit-
zatdel’immoble.

El DTF determina que, en relacié amb la
vostra quiestio relacionada amb l’aplicacio
del recarrec especial en les transmissions

de béns immobles, la disposici6 addicional
segona de la Llei 95/2010, del 29 de desem-
bre, introduida perla Llei 5/2023, del 19 de
gener, i modificada per la Llei 5/2025, del 6
de marg, preveu el segiient:

“Disposici6 addicional segona. Recarrec
especial sobre els guanys especulatiusen les
transmissions de béns immobles situats al
Principat d’Andorra

1. Els obligats tributaris que obtinguin
guanys de capital de caracter especulatiu,
derivatsdela transmissié de bénsimmobles
situats al Principat d’Andorra, estan sotme-
sos al recarrec especial previst en aquesta
disposici6 addicional. Als efectes d’aquesta
disposicio, s’assimilen a les transmissions
de béns immobles situats al Principat d’An-
dorraelsactesesmentatsaleslletresa),b), c)
id)del’apartat1 del’article 45 bis.

2. Es consideren guanys de capital de ca-
racter especulatiu els derivats de les trans-
missions esmentades a I’apartat anterior,
quan procedeixin de les transmissions de
béns o drets efectuades abans d’haver trans-
corregutun periode minim de cinc anys des
de la data de ’adquisicio per I’obligat tri-
butari.

3.Elrecarrec especial es calcula aplicant
el tipus sobre I'import del guany de capital
establert en funcié del periode transcorre-
gut des de la data d’adquisicid, determinat
d’acord amb les regles previstes en aques-
ta Llei.

Siel periode transcorregut entre la data
de la transmissié i la d’adquisici6 és inferi-
or a dos anys, el tipus a aplicar és el 10%. Si
aquest periode ésigual o superiorados anys
iinferioracincanys, el tipus que s’had’apli-
car ésdel 5%.

No obstant aix0, en el cas de promocions
immobiliaries de nova construccid, tinica-
ment estaran sotmesos al recarrec especi-
al els guanys quan procedeixin de les trans-
missions de béns o drets efectuades abans

subscrit per part del client.

En els acords contractuals de reconeixe-
ment de deute es poden incloure compro-
misos reciprocs; per exemple, el creditor es
compromet a no iniciar accions judicials si
el deutor compleix escrupolosament amb
el calendari de pagaments. Una altra possi-
bilitat és que el proveidor es compromet a
reprendre les relacions comercials quan el
morésliquidimésdelameitatdelsimpaga-
ments. Un altre compromis reciproc és que
el creditor li concedira una quitacié sobre
I'import del deute condicionat al compli-
mentestricted’un calendaride pagaments;
ésadir, si el client té un deute de dotze mil
eurosiescomprometa fer pagaments men-
suals de mil euros per a liquidar-la, en cas
que efectui el pagament durant onze me-
sos seguits sense fallar cap mes, el creditor
li condonara I'dltima mensualitat.

En conseqiiéncia, el reconeixement de
deute és un document molt dtil perqueé per-
metal creditor demostrar de manerainequ-
ivoca I’existencia del débit i de I'obligacié
de pagar-lo al venciment pactat; per tant, el
mords no podranegar-se en el futuraadme-
tre I’existencia del deute. A més, es pot (i és
molt recomanable fer-ho en cas d’acordar
una serie de pagaments mensuals o quin-
zenals) reforcar juridicament el reconeixe-
mentdedeuteambunaseriede pagarés que
serveixen per ainstrumentarel cobrament.
Aix0 ha de ser aixi perque no sols s’instru-
menta adequadament el cobrament dels

terminis i es garanteix el compliment de
I’acord, sin6é que quan s’arriba a un acord
de pagament ajornat i fraccionat és millor
que el creditor tingui sempre la iniciativa
enelcobramentiquenohagid’esperar que
el deutor li vingui bé fer el pagament que li
correspon per transferencia bancaria. Ai-
xi mateix, es blinda la posici6 juridica del
creditor, jaque siel mordsimpaga els paga-
rés, al creditor se li obre la possibilitat per
a exercitar 1’accié canviaria mitjancant un
judici canviari i sollicitar ’embargament
preventiu immediat dels actius del deutor.
Per afegiment, I’ideal seria que els pagarés
estiguessin avalats per 'administrador de
I’empresa o per un soci solvent.
Elcontractedereconeixementde deuteés
unacord en el qual el deutor admet una obli-
gaci6 pendent. Pot formalitzar-se com a do-
cument privat entre les parts o mitjancant
escriptura publica,amblaintervencié de no-
tari, la qual cosa reforca la seva autenticitat.
En cas d’impagament, el creditor podra ini-
ciar un judici sumari sense que el deutor pu-
gui allegar falta d’autenticitat o falsedat de
signatura. Aquest contracte pot incloure ga-
rantiesreals, comahipotecamobiliariaoim-
mobiliaria. Han de pactar-se també interes-
sos d’ajornament i les despeses derivades de
I'acord.Esrecomanableincloure una clausu-
la de rescissi6 que permeti al creditor exigir
la totalitat del crédit des del primer incom-
pliment. Finalment, convé valorar la conve-
nienciad’elevarl’acord a escriptura publica.

Govern dadom

buts 1 de’
Depar tament de Tributs defr

d’haver transcorregut un periode minim
dedos anys des deladatadel’adquisici6 per
I'obligat tributari. En aquest cas, el tipus
que s’had’aplicar és del 5%.

4.Elrecarrec especial es merita en el mo-
menten que es produeix la transmissi6 dels
béns als quals es refereix I’apartat 1.

5. Els obligats tributaris han de liqui-
dar el recarrec especial i ingressar I’'im-
port al ministeri encarregat de les finan-
ces, d’acord amb el procediment previst als
articles 45 bis i 45 ter, en els terminis i les
condicions que s’estableixen reglamenta-
riament.

NLCLC

6. El recarrec especial previst en aquesta
disposici6 addicional té la consideracié de
quota de I'impost sobre societats.”

De conformitat amb el tercer paragraf
de I’apartat 3 d’aquesta disposicid, consi-
derant que la consultant va adquirir el ter-
reny el mes de juny del 2020 per efectuar
una nova construccié i que la transmissié
d’un dels immobles construits s’efectua-
ra durant I’any 2026, el periode transcor-
regut des de I’adquisicié del terreny fins al
moment de la transmissio és superior a dos
anysi, per tant, en el cas exposatnos’aplica-
ra el recarrec especial.
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El Govern augmenta

el salart minim fins als

1.525 euros 1 confia en
un ‘efecte cascada’’ sobre
la resta de sous del pais

El Govern ha aprovat un increment del sa-
lariminim, elqualaugmentaa 1.525 euros,
amb I’objectiu de reforcar el poder adquisi-
tiu dels treballadors amb sous més baixos i
confia que la mesura tingui un “efecte cas-
cada” sobrelarestade salaris. Aixihohade-
fensat el ministre portaveu, Guillem Casal,
després de la sessi6é del Consell de Minis-
tres, tot assegurant que ’augment no s’ha
de llegir com una accio aillada, siné com
una eina per empenyer el conjunt del mer-
catlaboral.

Segons ha explicat Casal, '’Executiu par-
teix de la base que I’'increment del salari
minim ha de tenir un impacte més ampli.
“Quan s’apuja el salari minim, la resta de
salaris també tendeixen a ajustar-se”, ha
afirmat, insistint que aquesta dinamica ja
s’ha produit en altres ocasions i que forma
partdel funcionament habitual del mercat
de treball.

El ministre ha subratllat que la decisié
s’emmarca en un context economic que
considera positiu i ha defensat que I’aug-
ment aprovat és compatible amb la situa-

cio deles empreses. En aquest sentit, harei-
teratla confianca del Govern que lamesura
contribueixi a millorar les condicions sala-
rials sense generar desequilibris, especial-
ment en els sectors amb sous més ajustats.

Preguntat pel fet que el salari mitja d’An-
dorra pugui apareixer inflat perque inclou
retribucions que superen les 40 hores set-
manals, Casal ha defensatel criteriutilitzat
en el calcul. Segons ha explicat, aquests in-
gressos, “estiguin inclosos en el contracte
0 1no, s6n un guany que perceben els treba-
lladorsical tenir-los en compte”. En aquest
sentit, ha remarcat que el percentatge es
calcula “sobre la totalitat dels salaris del
nostre pais” i que, si aquests imports es co-
bren, “s’Than de comptard’alguna manera”.

Casal també ha volgut posar ’accent
en I’evolucié recent de les dades salarials.
Segons ha detallat, el salari mitja ha aug-
mentat un 8% des del 2023, una xifra que,
al seu entendre, “demostra una bona sa-
lut del context econdomic del pais” i refor-
ca la lectura positiva de I’evoluci6 del mer-
catlaboral.

Myandbank supera els 31.000 clients 1 consolida la seva
proposta d’estalvi, inversio 1 criptoactius al Principat

Myandbank ha superat la fita dels 31.000
clients, reforcant el seu posicionament
comareferentdebancadigital al Principat.
L’entitat, en afegit, manté la seva propos-
ta de valor basada en comptes remunerats,
carteres automatitzades amb diferents per-
fils de risciuna experiencia d’'usuari senzi-
llaiproxima.

El banc 100% digital d’Andbank man-

té la politica de remuneraci6 del 2% sobre
el compte fins a 50.000 euros durant el pri-
mer any i, a partir del segon, per als clients
que inverteixen 150 euros al mes en una
cartera automatitzada.

Tal com assenyalen, I’oferta d’inversié
de Myandbank inclou carteres automatit-
zades amb sis nivells de risc i accés a més
de 500 fons d’inversi6 de gestores interna-

cionals, una proposta que ha obtingutaltes

rendibilitatsiquefacilitainvertir des d’im-
ports accessibles. Amés d’una gamma con-
tinua d’ofertes de diposits, com ara el dipo-

sital 3% a tres mesos.

Des del seu llancament, el banc ha abo-

nat més de 2,5 milions d’euros amb el seu

compte remunerat; i amb la campanya ‘In-
verteix mentre gastes’ per la qual es retor-

nael 3% de les compres que s’efectuin amb
la targeta a tothom que tingui una carte-
ra automatitzada, ha permes la reinversio
de prop de 300.000 euros desdel’inicidela
campanya. Aixi mateix, Myandbank ha du-
plicatel nombre de clients amb carteres au-
tomatitzadesrespecte a’any anterior: més
de 3.700 han contractat les carteres auto-
matitzades.



