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CE: Christine Lagarde
sembla Mario Draghi
en la seva determina-
cio, perd aquesta vega-
da en sentit contrari.

*  Christine Lagardevadir: «Es pujaran
els tipus a nivells prou restrictiusies
mantindran aqui el temps que sigui
necessari». Aixd sona com «el que si-
guinecessari» de Mario Draghi, pero
en el sentit oposat.

* JoachimNagel, del BCE (cap del Bun-
desbank), diu que encara es reque-
reixendiverses pujadesde tipusique
unavegadaque hagimaconseguit un
nivell prou restrictiu, s’ha de mante-
nir durant un temps prou llarg.

* Francois Villeroy, del BCE, diu que el
BCE aconseguira la taxa maxima du-
rantles proximes tres reunions.

Leconomia alemanya va entrar en re-
cessio.
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e Linterior brut alemany es va con-
treure el primer trimestre de 2023
(el producte va caure un 0,3% in-
tertrimestral en termes reals). Aix0O
segueix a una disminuci6 del 0,5%
intertrimestral en el quart trimes-
tre del 2022. Una recessio es defi-
neix comunament com dos trimes-
tres successius de contraccio. Sobre
una base interanual, el PIB alemany
va caure un 0,5% el primer trimestre
de 2023.

* Elconsum de les llars va disminu-
irun -1,2% ToT el primer trimestre
del 2023, i el consum del govern va
disminuir un 4,9% ToT. «Sota el pes
d'una immensa inflacio, el consumi-
dor alemany ha caigut de genolls, ar-
rossegant amb si a tota 'economia»
(Dekabank). «L'optimisme de princi-
pisd'any semblahaverdonat pasaun
major sentit de la realitat». (ING)

* Lagran caiguda en les exportacions
alemanyes a la Xina genera temors
sobre el motor economic de la Unid
Europea. La recent caiguda de dos
digits enles exportacions alemanyes
alaXina en els primers quatre me-
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Myandbank s'alia amb Meeting Lawyers 1

assessora legalment als seus clients

Hi podran accedir les persones majors d'edat
que disposen de més de 3.000 euros
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Les transaccions amb TPVs arriben als
505 milions d'euros el 2022

El valor del tiquet mitja és de 31 euros amb TPVs

fisics, ide 52 euros amb els virtuals
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Andorran Banking alerta d’atacs
‘phishing’ a clients amb SMS

Recomanen que s'esborriimmediatament
el missatge i no es cliqui a l'enllag
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AndorraiBelgicalasignenel 17¢
conveni de no doble Imposicid

El text s’ha tancat durant la segona ronda de
negociacions, celebrades de forma telematica

Els seqgurissims d’Andbank, ara amb un nou servei
gratuit de salut digital i nutricio

Si ets un client segurissim d’Andbank Assegurances, o estas pensant a ser-ho, estas
d’enhorabona. La teva asseguranca té un nou avantatge per estar més segur que mai:
podras gaudir del nou servei de nutriciéo de manera telematica.

Un servei innovador, comode i gratuit per als clients d’Andbank Assegurances.

Per a més informacié pots contactar amb andbankassegurances@andbank.com o al 881 965.
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sos de 'any, en comparacié amb el
mateix periode fa un any, destaca un
conjunt tnic de desafiaments per a
Europa. Poténcia industrial.

* Després de I'ultima enquesta de cli-
ma empresarial alemanya Ifo (que
no va complir amb les expectatives),
tots els principals indicadors clau en
el sector manufacturer ara estan ca-
ient.

Italia evita la rebaixa a ferralla. Els
bancs pressionats per l'accés a la liqui-
ditat.

* Italianoperdraelseuestatusde grau
d'inversié ara com ara per aimpulsar
a Meloni. Moody's actualment ava-
lua a Italia en Baal, només un grad
per sobre d'escombraries, amb una
perspectiva negativa. Fitch va man-
tenir la seva qualificacié BBB fa du-
es setmanes ja que el creixement del
PIB italia ha estat millor de I'esperat
recentment.

* Bloombergvainformarqueelsbancs
italians tenenlamajornecessitat en-
tre els prestadors europeus de liqui-
ditat per a reemplagar el finanga-
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LEstudi de la Gestié del Risc de Credit
a Espanya que va publicar recentment
l'asseguradora de credits interempre-
sarials Credit i Cauci6 juntament amb
la seva filial d'informacié financera
Iberinform va revelar que el 86% de les
empreses espanyoles no inicia accio-
nesderecobramental vencimentd'una
factura. Els credit managers saben que
el temps €s el major enemic de I'efica-
cia en la recuperacio de deutes. Tan-
mateix, només el 14% de les empreses
espanyoles inicia accions de recobra-
mental vencimentdelafacturad’acord
ambles dadesrecollides en'estudi que
han realitzat Crédito y Caucion i Ibe-
rinform. Encara que aquesta xifra re-
flecteixun certendurimentdelesacci-
onsderecobrament enfrontdels valors
de faun any, continua sent un dels per-
centatges més baixos de la serie his-
torica, que va arribar a assolir el 21% al
2016. Aquest fet és summament perju-
dicial per a les finances empresarials.
A més, les empreses que atorguen als
seus clients terminis addicionals supe-
riorsals 90 dies abans de posar en mar-
xa processos de recobrament suposen
un 32% del total.

Val la pena recordar que la Llei
3/2004, de 29 de desembre, perla qual
s'imposen mesures de lluita contra la
morositat en les operacions comerci-
als, estableix un aplacament maxim de
60 dies per al pagament de les factu-
res, i reconeix el dret dels proveidors
areclamar interessos de demora si els
clients retarden el pagament després

del venciment. Les parts podran esta-
bliren el contracte untipus d’interés de
demoraien defecte de pacte, el deu-
tor haura d’abonar el tipus legal d'inte-
res de demora que es calculara sumant
un 8% al tipus d'interes aplicat pel BCE.
Tanmateix, el percentatge d’empre-
ses que renuncia totalment al cobra-
ment d’aquests interessos se situa en
el 56%. A més, només el 7% de les em-
preses reclama sempre i de forma sis-
tematica els interessos moratoris re-
portats a favor seu. Aixi mateix, entre
aquells que apliquen aquests interes-
sos de demora, que sorgeixen automa-
ticament sense necessitat de preavis
orequeriment de pagament al client,
només el 3% de les empreses els recla-
ma per sobre del tipus d’interes que, en
defecte de pacte, marcala Llei de lluita
contrala morositat, i que en l'actualitat
és del 10,5% anual.

Val la pena subratllar que el client
morés dominaalaperfecciol'antic me-
tode de negociaciojapones que consis-
teix en dir sempre que si al seu interlo-
cutor i estar pensant que no. En con-
seqliencia, el moros no sol dir que no
pagara; en canvi, afirma que liquida-
ra tot el deute, pero en realitat el que
pretén és guanyar temps. Les reitera-
desafirmacions de voler pagar el deute,
peronodir niquan, com o quant pagara
formen part de l'estrategia habitual del
moros per eludir el pagament i que es
basen en 'ambigiitat i en la manca de
discrecio. El discurs del moros d’oferir
promeses de pagament ambigiies i in-
concretes és el que els experts en psi-
colingtiistica anomenen «frases fum».
D’altra banda, I'actitud del moros és no
acceptar responsabilitats ni culpes per
l'impagament. Generalment, dona la
culpa a tercers; per exemple, a socis,
empleats, directius i inclas al Govern,
a la conjuntura econodmica, als bancs,

etc. Amés, a Espanya, a la majoria de
morosos impenitents si se’ls recrimina
el seu comportament, adopten una ac-
titud agressiva, se senten ofesos i s'en-
faden amb el creditor.

Lestrategia evasivadel mords ésde-
morar el pagament el maxim possible ja
que el temps juga sempre al seu favor.
El moros experimentat sap que quant
més retardi el compliment de la seva
obligacid, majors beneficis obtindra.
Per tant, tot mords avesat procurara
torejar al creditor el maxim temps que
li sigui possible ates que amb una mica
de sort no només aconseguira demo-
rar el pagament dels debits, sind que
inclis amb una mica de sort es lliura-
ra de pagar. El moros intenta aconse-
guir el que diu el refrany: «Deute vell és
deute mort». Lobjectiu final del mords
contumag és que el creditor acabi de-
sistint, abandoni els intents de recupe-
rar el seu credit moroside factoli con-
doni el deute.

També, la tactica de 'ambigiitat i
del llenguatge fum com armes en l'es-
trategia dilatoria. Una de les respos-
tes més habituals que es pot escoltar
de boca d’'un moros és: «<No em nego
a pagar, tot i que ara m'és impossible
fer-ho, pero més endavant pagaré».
Aquest tipus d’afirmacions forma part
de l'estrategia habitual del deutor per
eludir el pagament i que es basen en
la inconcrecié. S’ha de tenir en comp-
te que gran part de I'estrategia evasi-
va del mords es basa en 'ambigtiitat de
lesrespostes que a quest sol donarales
qliestionsrelatives al pagament del seu
debit. Aquest fenomen es coneix com
a llenguatge fum, ja que el creditor in-
terpretara que existeix una promesade
pagament quan enrealitat el deutor no
ofereix cap solucié concreta. Les pro-
meses de pagament que en realitat son
frases fum no signifiquen res, pero que

el creditor pot interpretar que hi ha un
compromis. Les frases fum que en els
dltims temps se solen escoltar so6n: en
primer lloc, «Estem tenint un proble-
ma puntual de liquiditat; tant bon punt
I'haguem superat, els pagarem 1 factu-
ra», i, en segon lloc, «Com la situacio
s'esta normalitzant, ben aviat estarem
encondicionsde ferun pagament». Ara
bé, si analitzem aquestes frases, veu-
rem que cap d’elles concreta la data de
pagament ni diuen quan ni com paga-
ran; per tant, el deutor faaquestes pro-
meses amb I'inic proposit de tranquil-
litzar al creditor i treure-se’l de sobre
durant una temporada.

Convé especificar que en la nego-
ciacio amb els deutors és molt impor-
tantanalitzaramb atencio elllenguatge
del moros, ja que utilitzara tecniques
de programacio6 neurolingiistica (PNL)
per manipular psicologicament al cre-
ditor. Els deutors sén experts en utilit-
zar la PNL per deixar les coses en l'ai-
re, que sembli que reconeixen el deute
i assumeixen un compromis de paga-
ment. La frase tipica del mords que es
vol escapolir és: «Els farem un paga-
ment el més aviat possible». En cas que
el creditor accepti aquesta afirmacio, i
si passades diverses setmanes el cre-
ditor no ha rebut ni un centim a comp-
te del deute, no podria acusar al deutor
d'incompliment ja que el seu compro-
mis és tan ambigu que no hi ha mane-
ra de demostrar la seva falta de volun-
tat de pagament. La tactica que utilitza
el moros per implementar l'ambigiitat
se la coneix en el camp del credit ma-
nagement com la tactica de les tres i,
atés que eldeutor faservirlaimpressio,
la indeterminacié i la indefinicio en el
seu discurs. Primer, la indeterminacio,
ja que el deutor no diu mai quan com-
plira amb la seva obligaci6. Segon, la
imprecisio, ates que el deutor no parla

mentbarat del BCE que expirara en-
guanyi el proxim.

Mercat de renda variable europeu: els
inversors veuen problemes després del
primer trimestre estellar d'Europa.

* Latemporada de resultats del pri-
mer trimestre ha demostrat ser re-
sistent, pero els beneficis empre-
sarials semblen estar recolzats per
un consumresistent, que al seutorn
s'’havist sostingut per un excés d'es-
talvi. No obstant aixo, segons Reu-
ters, els analistes semblen pensar
araque els consumidors poden que-
dar-se sense estalvis a causa de les
taxes més altes del banc centraliels
majors costos de finangament, co-
sa que significa una menor inver-
sio de capital per ales empreses. Els
bancs europeus van superar am-
pliament les previsions del primer
trimestre. Els productes basics de
consum es van beneficiar de la ca-
pacitatde pujar els preus peracom-
pensar els menors volums. Els noms
deluxe van ser secundats perlareo-
bertura de la Xina.

amb claredat respecte a com pagara, i
s’expressade manera confusa.Y tercer,
la indefinicio, perque el deutor aplica
la manca de transparencia respecte a
quants diners pagara. En conseqiien-
cia, mitjangant aquesta tactica de les
tres i, el deutor aconsegueix deixar en
una total inconcrecid la data, I'import i
laformade pagament del deute,de ma-
nera que aconsegueix el seu objectiu
principal, que és guanyar temps.

Com a credit manager i advocat he
estudiat centenars de casos de moro-
sitat, i he pogut arribar a la conclusio
que els morosos utilitzen una estra-
tegia molt similar. L'estrategia evasi-
va del moros professional 'he denomi-
nat «Estrategia deles set D»;aixo és aixi
donat que el mords professional té una
metodologia per eludir als seus credi-
tors que segueix set fases, i cadascuna
d’elles té una paraula clauquela descriu
ique comenga amb la lletra D. A conti-
nuacio, veurem cadascuna de les fases.
En primer lloc, la DEMORA: el mordés
sap que cal demorar el pagament tot el
que puguija que el temps sempre corre
al seu favor. Com a minim s’esta bene-
ficiant d'un finan¢ament gratuit a cos-
ta del creditor; quants més dies passin,
major sera aquest financament. En se-
gon lloc, la DILACIO: el mords dilatara
qualsevol acord amb el creditor el ma-
xim possible, perllongara innecessari-
ament les negociacions utilitzant arti-
ficis de tota mena, interposar objecci-
ons que retardin el procés negociador.
En tercer lloc, la DESORIENTACIO: el
moros fa servir cortines de fum per de-
sorientar al creditor traient diverses
questions irrellevants o disputes i que
no tenen res a veure amb el tema cen-
tral de la negociacié. En quart lloc, la
DESVIACIO: el morés pretén recondu-
irla situaci6 al seu favor, i canviar el te-
ma central de la negociacio, portant al
creditor al seu terreny. En cinque lloc,
el DESANIM: el deutor intentar desani-
mar al seu interlocutor posant-li mul-
tiples obstacles, sent dificil de localit-
zar, dur i desagradable en les negocia-
cions, torejant al creditor i debilitant la
seva moral. En sisé lloc, la DISUACIO: el
deutor sap que ha de dissuadir al credi-
tor que continuireclamant el pagament,
fer-li veure que no val la pena continu-
ar en els intents de recobrament, i que
li resulta més rendible dedicar el seu
temps a altres assumptes més profi-
tosos. I en sete lloc, el DESISTIMIENT:
el deutor pretén aconseguir el desisti-
ment definitiu del creditor, que aquest
renunciial cobrament del deuteilicon-
doni de fetla suma endeutada.
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Smart contracts: codi1 o
contracte?

Jacambra

Socia Cas

airrupci6 de noves tec-
nologies esta transfor-
mantels parametresle-
galsilesinstitucionsju-
ridiques classiques. Ho
vam veure fa unes decades amb el con-
cepte del comerg electronic que va su-
posar un canvi en el Dret de la contrac-
tacio; en l'actualitat, parlem dels smart
contracts o contractes intelligents.

Els smart contracts s6n codis in-
formatics o algoritmes que, a través
de processos sobre plataformes bloc-
kchain o registre distribuit, avaluen si
una o més condicions preestablertes es
compleixen i, en cas afirmatiu, sexecu-
ten unes tasques especifiques. Es com-
pararia amb la condicié if/then (logica
booleana): siocorre A, sexecutara B, i si
no, s'executara C.

Per tant, un smart contract és un
contracte? En puritat no, un simple co-
di informatic sense que concorri acord
entre les parts no pot constituir un con-
tracte en sentit legal. Per a considerar-
se com a tal (parlariem d’'un smart legal
contract o contracte legal intelligent), i
que sigui valid i eficag, ha de reunir els
segilients requisits essencials: el con-
sentiment de les parts, un objecte certi
una causa. Respecte de l'objecte, resul-
tarellevant el fet que algunes dades po-
denser desconegudes en elmoment de
la formalitzacid, pero que d’alguna ma-

nera poden condicionar el resultat de
I'execucid. Per tant, una qiiesti6 addi-
cional sera preveure aquestes variables
per les parts (i.e. utilitzar fonts d'infor-
maci6 externes com els oracles o I'ToT).

Aixi doncs, els smart legal contracts
implicarien traslladar el llenguatge
contractual tradicional a codi infor-
matic i que aquest sigui acordat per les
parts (execuci6 automatica de tots o al-

Consultorn hiscal

Jaime
Mesas

Aquesta setmana volem compar-
tir amb els lectors les principals no-
vetats tributaries introduides pel De-
cret 134,/2023, del 29-3-2023, pel qual
s’aprova la modificaci6 del Reglament
de I'Impost General Indirecte.

LaLlei5/2023, del 19 de gener, de
mesures per a la reforma de la impo-
sicio directa i de modificacié d’altres
normes tributaries i duaneres preveu,
en l'article 82, una exempcio per les
importacions de material esportiu ce-
dit temporalment i gratuitament, per
equips esportius o patrocinadors esta-
blerts a I'estranger, a esportistes pro-
fessionals o a esportistes d’alt nivell re-
sidents a Andorra.

Daltra banda, la Llei 5/2023 intro-
dueix un nou regim de devoluci6 al
termini de cada periode de liquida-
cio, i deixa sense efecte les devoluci-
ons relatives al comerg¢ de productes
farmaceutics i als exportadors en ré-
gim comercial, ates que s’estén a tots
els obligats tributaris la possibilitat de

sollicitar la devoluci6 al termini de ca-
da periode de liquidacio.

S'introdueix un nou article 7 bis al
Reglament de I'impost general indirec-
te, enrelaci6 alesimportacions de ma-
terial esportiu cedit a esportistes re-
sidents a Andorra. En aquest sentit, a
I'exempcio6 previstaal'apartat13 delar-
ticle 41 de la Llei, hi sén aplicables les
regles segiients:

1. Tenenlaconsideracié d'esportistes
professionals o esportistes d’alt ni-
vell els que compleixin els requisits
establerts perlaLlei37/2018,del 20
de desembre, de I'esport.

2. Tenen la consideraci6 de material
esportiuelsarticles d’esportialtres
materials destinats a ser utilitzats
pels esportistes durant competi-
cions o demostracions esportives
o per a entrenaments, amb excep-
ci6 dels consumibles i dels vehicles
motoritzats.

3. Elmaterial esportiu ha de ser uti-
litzat pel mateix esportista, i no pot
ser cedit a tercers, amb excepcio
del retorn al proveidor inicial. A la
primera demanda de la Duana, el
destinatari ha de demostrarla pos-
sessi6 del material que hagiimpor-
tat en benefici d'aquesta exempcio,

guns dels elements del contracte). En
la codificacié s'incorporarien els pac-
tes acordats entre les partsiles conse-
qlencies derivades del seu compliment
o incompliment, verificant les dades i
executant les conseqiiencies acorda-
des per les parts (e.g. pagament), una
veritable revoluci6 juridica.

Pero, aquesta estructura serveix per
a qualsevol relaci6 contractual? Espe-

la cessi6 temporal del qual no s’ha-
giultimat.

4. En el moment de la importacio, la

persona que introdueixi el materi-
al esportiu I'ha de presentar al des-
patx de Duana d'importacid junta-
ment amb una relacié del materi-
al emesa pel proveidor on consti el
valor unitari de mercat, i amb l'au-
toritzacié administrativa d'exemp-
cio. La sollicitud d’autoritzacié ad-
ministrativa esregeix perl'article 8,
i haura de contenir les dades indi-
cadesalannex2del Decret. Enfun-
cio de lanaturalesa de 'operacio, el
ministeriencarregat delesfinances
pot supeditar el lliurament de l'au-
toritzacié administrativa d'exemp-
ci6 a la presentacié d'una garantia
financera que cobreixi 'import de
les imposicions exemptes fins que
s'ultimi la cessié temporal.
El despatx de Duana d'importa-
ci6 tractara la importaci6 seguint
el procediment de declaracié ver-
bal previst als articles 2 i 3 del Re-
glament sobre la simplificacio de
les formalitats de despatx per a les
mercaderies destinades a particu-
lars, del 23 de setembre del 2020.

5. Esconsideraquelacessié temporal
del material esportiu s'ultima quan:
a) es retorna al proveidor inicial; b)
es destrueix sota control duaner; c)
s’abandona en benefici del tresor
public; d) es liquiden les imposici-
ons degudes, ie)arribalafidelase-
va vida util; a aquest efecte es con-

cialment, faig referéncia a aquelles re-
lacions contractuals que incloguin ele-
ments que requereixin una certa inter-
pretacio, conceptes com la bona fe, la
for¢a major, entre d’altres. En part, el
fet que un smart legal contract impli-
qui una verificacio i execucié automa-
tiques, la inserci6 de certes clausules o
condicions podria no arribar a encaixar
en aquest esquema.

sidera que la vida ttil del materi-
al éslasegiient: i) equipament, com
ararobaicalcat: 12 mesos; ii) mate-
rial esportiu amb un valor estadis-
tic £10.000 €: 5 anys, i iii) material
esportiu amb un valor estadistic >
10.000€:10 anys.

Es modifica l'article 19 del Regla-
ment de 'impost general indirecte, en
relaci6 a les devolucions al termini de
cada periode de liquidacié:

1. Els obligats tributaris que es vul-
guin acollir a 'opcié de la devolu-
ci6 del saldo existent que tinguin al
seu favor al terminide cada periode
de liquidacio, establert en I'article
71 de la Llei, hauran de presentar la
declaraci6 censal aprovada pel mi-
nisteri encarregat de les finances,
que tindra efecte a partir de 'exer-
cicisegliental dela presentacié. En
cas d'inici d’activitat, l'opci6 s’ha de
fer durantelmessegiientalinicide
l'activitat.

2. Larenuncia al'opci6 de devolucio
al termini de cada periode de liqui-
daci6 s’ha de fer mitjancant la de-
claracio censal abans de I'inici del
periode voluntari de declaracié en
que hagi de tenir efecte.

3. Els obligats tributaris que vulguin
acollir-se a 'opci6 de devolucio al
termini de cada periode de liquida-
cidhandestaral correnten el com-
plimentdeles seves obligacions tri-
butaries.

Alordenamentjuridic andorra, mal-
grat no disposar de codificacié en ma-
teria de Dret contractual, trobem una
breu referéncia als smart contracts ala
Llei 9/2021, del 29 d’abril, de modifica-
ci6 delaLlei 35/2014, del 27 de novem-
bre, de serveis de confianga electroni-
ca. A més d'incorporar 55 definicions
del mén DLT /blockchain (la gran majo-
ria no es desenvolupa en el cos norma-
tiu), es defineix un contracte intelligent
com un programa informatic emma-
gatzemat en un sistema DLT en que el
resultat de qualsevol execucié del pro-
grama és desat en el registre distribuit.
Pero la novetat radica en la disposicio
final primera, que modifical'article 2 de
la Llei 20,/2014, del 16 d'octubre, regu-
ladora de la contractacio electronica i
dels operadors que desenvolupenla se-
va activitat economica en un espai digi-
tal, per incorporar la definici6 del con-
tracte legal intelligent, un script o pro-
tocol computacional, codi o algoritme,
escritenllenguatge de programacio,on
els termes del contracte representen
un acord de voluntats entre diferents
parts amb plena capacitat d'obrar dins
d'una mateixa xarxa i en relacié amb
una causa subjacent que l'empara, i que
permetarticular, verificar, executar, fer
complir o controlar el compliment de
les seves instruccions, accions o dades,
de formaautomatitzada o automatitza-
ble, mitjan¢cant un protocol de llibre re-
gistre distribuit descentralitzat o com
a part d'una aplicacié que s'executa en
un llibre registre distribuit. Per tant, el
legislador ha incorporat els smart legal
contracts dins I'ambit de la contracta-
ci6 electronica, pero sense desenvolu-
par aspectes com l'execucio automati-
ca (e.g. integritat, errors de software,
transaccions nulles, impacte enla con-
tractacié amb consumidors), protec-
ci6 de dades, llei aplicable o la jurisdic-
ci6 competent per a dirimir potencials
controversies derivades de I'execucio
d'aquest codi.

La quiestié no és trivial. Els smart
contracts arribaran a ser l'alternativa
tecnologica als sistemes legals actu-
als com profetitzen alguns entusiastes
—-«Code is law»-?

4. Lobligat tributari queda exclos de
I'opcié de devolucié al termini de
cada periode de liquidacié quan no
estigui al corrent en el compliment
de les seves obligacions tributaries
o si es constata la inexactitud o fal-
sedat de lainformaci6 censal facili-
tada al’Administracié tributaria.

Lexclusio té efectes a partir del pri-
mer dia del periode de liquidaci6 en
que s’hagi notificat la resolucié cor-
responent i comportara no poder aco-
llir-se al'opci6 durant els tres anys se-
glients acomptar deladatade notifica-
ci6 de laresolucio.

La presentaci6 d'una declaraci6 ex-
temporania exclou d'ofici 'obligat tri-
butari de l'opci6 de devolucié al termi-
ni de cada periode de liquidacié amb
efectes a comptar del periode que es
presenta extemporaniament i durant
els tres anys segiients.

L'opci6 d’acollir-se a la devoluci6 al
termini de cada periode de liquidacio
perlexercicien curs es podra sollicitar
mitjanc¢ant la presentacio6 de la decla-
racié censal aprovada pel ministeri en-
carregat de les finances amb carac-
ter previ a la presentacio de la decla-
racioé de I'impost corresponent al mes
demarg, al primer trimestre o al primer
semestre, segons escaigui. No obstant
aix0, aquesta opciod no sera aplicable
quan les declaracions esmentades es
presentin de forma extemporania.

Se suprimeix 'article 21 del Regla-
ment de I'Tmpost General Indirecte.
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Myandbank s'alia amb
Meeting Lawyers per donar
assessorament legal gratuit
als seus clients

yandbank, el

banc 100% digital

d'Andbank, s'alia

amb la platafor-

ma legal Meeting
Lawyers per a oferir un nou servei als
seus clients. Ara, el compte,amésdere-
munerarun2% TAE elsaldofinsa50.000
euros, dona accés a l'assessorament le-
gal gratuit.

Tots els clients de Myandbank ma-
jors d'edat que tinguin un minim de
3.000 euros de saldo, tenint en compte
l'efectiu com inversions, es podran be-
neficiar d'aquestnouavantatge. Através
de l'aplicatiu de Myandbank, Meeting

Lawyers ofereix un servei de xat en linia
amb resposta immediata (menys de dos
minuts) per a resoldre dubtes i consul-
tes legals amb advocats collegiats an-
dorrans, experts en dret del Principat.

Mitjangant aquest servei gratuit i
illimitat, a més d'ineédit en la banca de
particulars, Meeting Lawyers ajudara
als clients de Myandbank a resoldre les
seves inquietuds en diferents especiali-
tats com aralafiscal, laboral i mercantil,
aixi com questions relatives a la branca
familiar i d'habitatge.

També els ajudaran en altres gesti-
ons com ara I'enviament de models de
documents legals (burofax, contractes i

recursos)ol'enviament de novetatsjuri-
diquesd'interes. Aquestserveilegal esta
valorat en un minim de 250 euros l'any,
segons la firma legal.

L'alianc¢a de Myandbank amb Mee-
ting Lawyers cerca fidelitzar als més de
9.000 clients del banc digital. Sibé I'en-
titat assenyala que el seu compte remu-
neratal 2% TAE és una de les millors op-
cions del mercat per a rendibilitzar la
liquiditat, considera que l'acord amb
Meeting Lawyers suposa un pas impor-
tant en el seu objectiu de diferenciar-se
amb productes i serveis d'alt valor afe-
git, que facin la vida més facil als seus
clients.

Andorran Bankig alerta
d’atacs ‘phishing’ amb SMS

Andorran Banking alerta d'atacs phis-
hing a clients de les entitats banca-
ries del pais. L'operativa que fa ser-
vir aquest atac de phishing consisteix
ambl'enviament de missatges SMS su-
plantant la identitat dels bancs, que
tenen com a objectiu captar credenci-
alsde Banca Online de manera fraudu-
lenta. Aixi doncs, exposen que davant
la recepcié d'un missatge que demani
al client o clienta que entriala web de
la seva entitat, s'ha d'esborrar imme-
diatament i en cap cas accedir a I'en-
lla¢. Ara bé, si alguna persona ha cli-
cat al link i introduit les seves dades,
ha de procedir tan rapidament com
sigui possible a canviar les contrase-
nyes de la seva banca online i contac-
tar amb el servei d'atenci6 al client de
la seva entitat.

Elsbancsrecorden que cal ser sem-
pre molt vigilant i no introduir mai les
dades a peticio d'un correu o d'un
SMS. Els bancs no demanen mai les
dades per aquests mitjans. Les claus
només s'’han d'introduir quan el client
o clienta entra a la seva pagina segura
de banca online o aplicatiu.

Indicis de sospita

Des d'Andorran Banking informen
que alguns indicis de sospita davant
d'aquests missatges poden ser que
no es dirigeixen de manera persona-
litzada al receptor, que fan servir un
llenguatge colloquial o que intenten
transmetre urgencia per empenyer
l'usuari a introduir les seves dades de
manera rapida. Per aquest motiu, és
moltimportant no caure en el parany i

si es té algun dubte, es recomana tru-
car al telefon de contacte de I'entitat
del client per demanar si el missatge
és segur.

Enginyeria social

Els casos de robatori i frau en comp-
tes es fan a través de mitjans socials,
com el WhatsApp o els SMS que rep di-
rectamentla persona, sigui o no clien-
ta del'entitat. L'operativa s'aprofita de
la bona fe de les persones que cliquen
I'enllac i donen les dades.

Els atacs de phishing afecten els
clients dels bancs pero també d'altres
empresesiinstitucions del pais. Esre-
comana que s'estigui atent als avisos
enviats per entitats bancaries, la poli-
ciaid'altres empreses per estar al cas
de possibles casos de phishing.

[es transaccions amb

TPVsarmben als 505
milions d'euros el 2022

Les transaccions economiques amb
TPVsdurantel 2022 s'hansituatenels
505 milions d'euros. Dels 5.129 apa-
rells que hi ha al pais, el 95,6% son fi-
sics, mentre que el 4,4% restant sén
virtuals. Aixi mateix, segons es des-
pren de la memoria del 2022 feta pu-
blica per Andorran Banking, el valor
del tiquet mitja ha estat de 31 euros
amb TPVs fisics i de 52 euros amb els
virtuals.

En aquest sentit, cal destacar que
el sector bancari destina més del
6% dels seus beneficis a I'impuls de
la transformacié digital i que durant
el 2021-2022 els usuaris digitals han
crescut un 67%, mentre que els de les
aplicacions mobils ho han fet en un
24%.

D'altra banda, la memoria del
2022 també especifica el nombre to-
tal d'entitats bancaries disponibles
en tot el Principat, una xifra que arri-

ba fins a les 33 oficines, el que repre-
senta que n'hi hagi quatre per cada
10.000 habitants. Tanmateix, 1.229 és
el nombre de persones treballadores
en banca a Andorra durant I'any pas-
sat, de les quals 593 s6n dones i 636
homes. Les mateixes dades indiquen
que el sistema financer representa
aproximadament el 5% deltotal deles
persones assalariades i que contribu-
eix aproximadament a un 15% del PIB.

En relacié amb els resultats dels
bancs andorrans durant I'any passat,
la memoria d'Andorran Banking re-
corda que han obtingut un benefici
de 113 milions, una xifra un 16% supe-
rior a la de l'exercici anterior. En un
any marcat per les operacions corpo-
ratives de MoraBanc i de Creand, per
I'increment dels tipus d'interes per
part del BCE i per una forta inflacid,
la banca va presentar una rendibili-
tat del 7,57%.

Andorra acorda amb
Belgica la signatura
del 17¢ conveni de no
doble imposici6

AndorraiBelgicahan conclos de manera
satisfactoria les negociacions per a l'es-
tabliment d'un nou conveni per al'elimi-
nacio de la doble imposici6 (CDI) entre
ambdds paisos. Lobjectiu de I'entesa té
efectes en materia d'impostos sobre la
renda i sobre el capital i la prevencio6 de
l'evasi6 i elusio fiscal. Les negociacions
s’han celebrat en dues rondes diferents
ihan permes tancar el text durant la se-
gona ronda de negociacions, que s’ha
celebrat de forma telematica.

Aquesta segona ronda ha estat en-
capcalada per I'assessor de la Divisio de
Legislacié Tributaria del Departament
de Personal d'Avaluacio EstrategicaiSu-
port del Servei Pablic Federal de Finan-
ces, Harald Piérard, i pel director de Tri-

butsiFronteres, Carles Ferreira. Les ne-
gociacions han finalitzat amb la ribrica
del text definitiu per part dels dos pa-
isos.

Finalitzades les negociacions, amb-
dos paisosiniciaran els tramits legals in-
terns per poder signar el conveni, i pos-
teriorment aprovar-ne la ratificacio,
perque entri en vigor.

Aquest es converteix en el 17¢ conve-
ni per al'eliminacié de la doble imposi-
ci6 ila prevencio de l'evasid i elusio fis-
cal negociat per Andorra, i s'afegeix als
d’Emirats Arabs Units, Espanya, Franca,
Liechtenstein, Luxemburg, Malta, Por-
tugal, Xipre, San Marino, Hongria, Repti-
blica Txeca, Paisos Baixos, Croacia, MoO-
naco, Islandia i Corea del sud.
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